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                                                 ВСТУП


Стратегічна тенденція сучасного світового розвитку – інтернаціоналізація національних економік, формування на цій основі світового господарства і, насамперед, регіональних і світових ринків. Цьому прогресивному процесу нещодавно протидіяла роз'єднаність на дві протилежні суспільно-політичні системи. В даний час з'явилися принципово нові можливості економічного розвитку світу і відповідно розвитку зв'язків між нашою країною і світовим співтовариством, вступом України й інших держав колишнього СРСР до складу цього співтовариства.


Розширення та поглиблення багатобічних світових зв'язків між Україною і світовим співтовариством є економічно і політично вірогідним  як для України, так і для усього світу. Разом з тим розвиток економіки нашої країни  в  усе більшому ступені визначається не тільки її внутрішніми можливостями, але і ступенем її участі у світовому поділі праці. Тому на сучасному етапі економічного і політичного розвитку для України  дуже важлива активізація міжнародної економічної діяльності. При цьому, якщо донедавна головним суб'єктом такої діяльності була держава СРСР, будучи власне кажучи монополістом у цій сфері, то тепер суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності можуть виступати будь-яке підприємство, організація, а також фізична особа.


У той же час успішний вихід на зовнішній ринок вітчизняних підприємців багато в чому залежить від знань національного і міжнародного права в цій області, знань загальних принципів і методів світового маркетингу, особливостей національного характеру і рівня економічного розвитку країн, юридичної грамотності при висновку і виконанні комерційних справ і т.д. Усіма цими  інструментами повинен володіти сучасний фахівець в області зовнішньоекономічної діяльності. Придбати їх він може уважно вивчивши запропонований навчальний посібник і літературу, що рекомендується.

   I. МІЖНАРОДНІ  ВАЛЮТНО-ФІНАНСОВІ ВІДНОСИНИ

     I.I.   Світова валютно- фінансова система


Міжнародні валютно-кредитні відносини будь-якої держави формуються і розвиваються на основі економічних, політичних, науково-технічних  і інших зв'язків з іншими країнами. При цьому  ці відносини і зазначені зв'язки знаходяться в тісній взаємозалежності. Тому міжнародні валютно-кредитні відносини завжди знаходяться під впливом і контролем держави.


Міжнародні валютні відносини являють собою сукупність господарських і суспільних відносин, що складаються при функціонуванні валют держав у світовому господарстві й обслуговуючих взаємний обмін результатами діяльності національних господарств цих країн.


Найбільш істотною ознакою міжнародних валютних відносин є їхній вихід за межі держави. До них відносяться усі види і форми валютних відносин, учасниками яких виступають як держави, так і інші суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності. Сюди  належать відносини, зв'язані з діяльністю міжнародних валютно-кредитних організацій, а також, відносини між національними й іншими банками, що мають право на зовнішньоторговельні операції, з іноземними фірмами по реалізації міждержавних розрахунків і кредитування.


В останні роки держава усе менше виступає як суб'єкта валютних відносин. Однак воно стало грати більш активну роль в області організації і регулювання цих відносин. Міжнародні  валютні операції усе більше переходять з області міждержавних відносин у банківське середовище


Характер і форми валютних відносин між державами визначається ступенем розвитку міждержавних зв'язків, а також типами національних грошових систем. Тому з розвитком ринкових відносин і зміною національних грошових систем, змінюються також форми і типи міжнародних валютних систем.


Валютна система – це сформована історично на основі інтернаціональних господарських зв'язків, сукупність економічних відносин, зв'язаних з функціонуванням валюти. Розрізняють національні, регіональні і світову  валютні системи.


Національна валютна система є частиною грошової системи країни, у рамках якої формуються і використовуються валютні ресурси,  здійснюється міжнародний платіжний обіг. У її склад входять наступні елементи: національна валютна одиниця, режим валютного курсу, умови обігу валюти, система валютного ринку і ринку золота, порядок міжнародних розрахунків країни, склад і система керування в ній золотовалютними резервами, статус національних установ, регулюючих валютні відносини країни

          Національні валютні системи формуються на основі національного законодавства з урахуванням норм міжнародного права. Їхні особливості визначаються умовами і рівнем розвитку країни, її зовнішньоекономічними зв'язками, задачами соціального розвитку й інших факторів.


На базі національних валютних систем функціонує світова валютна система, як форма організації міжнародних валютних відносин.


Існуюча світова валютна система (МВС) виникла в результаті еволюції світового господарства і закріплена міждержавними угодами. Її складовими елементами є: основні міжнародні платіжні засоби (національні валюти, золото, міжнародні валютні одиниці – СДР, ЄВРО);  механізм встановлення і підтримки валютних курсів, порядок балансування міжнародних платежів, умови оборотності (конвертованості) валют, режим міжнародних валютних ринків і ринків золота, статус міждержавних інститутів, що регулюють валютні відносини.


Існуюча в даний час МВС, при своєму формуванні пройшла кілька етапів. Перша МВС склалася до кінця ХІХ століття на базі золотого монометалізму у формі золотомонетного стандарту, що юридично була оформлена на  Паризькій конференції в 1867 році. В роки першої світової війни ця система зруйнувалася, після чого жодна держава цілком уже не повернулося до золотомонетного стандарту.


Друга світова валютна система юридично була створена міждержавною угодою на Генуэзьскої конференції 1922 року. Вона частково відродила золоту  основу валют Великобританії, США і Франції, перетворили їх тим самим у ведучі міжнародні валюти. У її основу був покладений так званий  золотодевізний стандарт. Однак економічна криза 1929-1933р.завдала остаточного удару золотому стандарту, і держави перейшли до паперово-грошового  обігу. Всі угоди з золотом, а також ввіз і вивіз приватними особами  був заборонений.


Третя світова валютна система була оформлена на міжнародній валютній конференції в Бреттон-Вудсе в 1944р. Основної цієї системи стали статті Угоди Міжнародного валютного фонду (МВФ). Відповідно до цього функції світових грошей як і раніше в основному зберігалися за золотом, однак, як міжнародний засіб і резервна  валюта  установилися долар США і частково – фунт стерлінгів Великобританії, що могли обмінюватися на золото. При цьому валюти інших держав фіксувалися по доларовому паритеті. Ця система відбивала монопольне панування США у світовій економіці, що склалася після другої світової війни.


До початку 70-х років відбулися серйозні структурні зміни у світовій системі господарства. Склалися три основних центри світового суперництва: США, країни Західної Європи і Японії. З урахуванням інтересів цих країн і була сформована четверта МВС, відома як Ямайська. Юридично вона була оформлена угодою країн членів МВФ у 1978р. у Кінгстоні, столиці Ямайки, а після ратифікації в квітні 1978р., коли були внесені зміни в статут МВФ, вона стала функціонувати як нова система міжнародних валютних відносин.


Основні принципи Ямайської валютної системи полягають у наступному:

1.Основою валютної системи оголошена СДР (абревіатура англійських слів Special Drawing Rigt – спеціальні права запозичення). Ця міжнародна рахункова одиниця і покликана стати основою валютних паритетів і курсів, а в перспективі – основним міжнародним  платіжно-розрахунковим  засобом. (Докладніше про СДР у підрозділі 1.3.)


В даний час у МВФ фактично ще зберігається  доларовий стандарт, тому що долар США продовжує займати ведуче місце в міжнародних розрахунках, а в "валютному кошику" СДР долар США займає 40%.

          Крім СДР країнам – членам МВФ дозволено встановлювати паритетні співвідношення своєї валюти до будь-якої валюти, крім золота. Цим узаконена тенденція до багатовалютнго стандарту і поділу світової валютної системи на регіональні валютні угруповання трьох центрів конкуренції: США, країни Західної Європи і Японії.


2.Юридично довершена демонетизація золота, тобто скасовані його офіційна ціна і золоті паритети. Іншими словами. золото перестало служити мірою вартості і базою валютних курсів. США припинили розмін доларів на золото, однак воно залишається фондом ліквідних активів для придбання резервних  (ключових )  валют (див. 1.3.).


3.Країнам – членам МВФ надане право вибору будь-якого режиму валютного курсу, тим самим узаконений режим   валютних курсів, ”що плавають”, замість фіксованих, чим  забезпечено  стабільність  і збалансованість взаєморозрахунків між країнами, змушуючи центральні банки проводити валютну інтервенцію.


4.Посилено міждержавне регулювання і контроль за функціонуванням світової валютної системи через МВФ. Для цього він наділений повноваженнями по нагляду за валютною політикою країн-учасниць цього фонду.


Створення Ямайської валютної системи не вирішило проблеми стабілізації валютних відносин, тому що головна роль у ній була відведена долару США. Тому країни загального ринку в 1979р. створили своє валютне угруповання – Європейську валютну систему (ЄВС), яка повинна була підвищити стабільність валют цих країн обмежити використання долара як валюти міжнародних розрахунків.


Виникнення ЄВС викликане також усе зростаючою взаємозалежністю економік країн Загального ринку і кризою Бреттон-Вудскої валютної системи. ЄВС використовує в основному досвід валютного регулювання, накопиченого практикою співробітництва між центральними банками країни. .


Основними принципами ЄВС є:


1.Як засіб взаєморозрахунків між валютними організаціями країн-учасниць системи прийнята створена ними європейська валютна одиниця (ЕКЮ) зараз це ЄВРО;


2.Установлені відносно тверді межі коливань курсів валют країн- членів ЕВС друг до друга (_+ 2,25% від центрального курсу);


3.Використання золота як часткове забезпечення ЄВРО;

          4.Міждержавне регіональне валютне  регулювання виробляється через Європейський фонд валютного співробітництва (ЄФВС), що дає кредит країнам-членам ЄЕС для підтримки, у разі потреби, курсу їхніх валют.


Починаючи з 1 січня 1994 року ЕКЮ стала загальновизнаним платіжним засобом у взаєморозрахунках країн ЄЕС, а з 1 січня 2001 року пріоритет перейшов до ЄВРО. Введені грошові купюри ЄВРО як платіжний засіб.


Отже, закономірності розвитку світової валютної системи визначаються відтворювальним критерієм; вони  впливають  на основні етапи розвитку країн з ринковою економікою. При цьому роль держави постійно росте. Так, якщо ВФС виникла стихійно в силу економічної доцільності і необхідності, те всі наступні системи формувалися під усе великим впливом державних органів країн, інтереси яких при  цьому зачіпалися найбільшою мірою.


У цьому зв'язку необхідно особливо підкреслити як одну з найважливіших задач державних органів нашої країни – якнайшвидше створення надійної, стійкої національний валютно-финанасовой системи (ВФС). Без цього успішна інтеграція економіки України у світове господарство навряд чи можлива. Адже ВФС – це сфера, де найбільше чітко виявляються недоліки механізму міжнародного співробітництва, що гальмують розвиток економіки країни. Перебудова ВФС України відкриє широкий простір для підвищення ефективності й удосконалювання зовнішньоекономічних зв'язків і посилення впливу з боку зовнішнього ринку на роботу вітчизняних підприємств, якості їхньої продукції.

 1.2 Валюти і валютні курси



Поняття "валюта" використовується в двох значеннях: 

грошова одиниця даної країни (долар США, карбованець Росії, гривня України і т.д.);

грошові знаки іноземних держав, а також кредитного і платіжного засобу, виражені в іноземних грошових  одиницях і використовувані в міжнародних розрахунках, - іноземна валюта.


Для періоду металевого обігу був характерний монометалізм із використанням як гроші одного  металу ( золота), та біметалізм  із використанням як гроші двох металів (золото, срібло). На сучасному етапі міжнародних економічних відносин як валюту застосовуються паперові гроші.


Під валютними цінностями розуміють грошові банкноти, казначейські векселі, монети; а також платіжні документи (чеки. векселя, акредитиви, дорожні чеки), фондові цінності (акції, облігації), дорогоцінні метали і природні  дорогоцінні камені.


Усі платіжні операції з валютними цінностями повинні виробляється з дотриманням валютного законодавства країни. Валютне законодавство України – це сукупність внутрішніх правових норм, що регулюють валютні відносини: правила ввозу. вивозу і звертання на території України, порядок перекладів і платежів в іноземній валюті, а також компетенцію різних органів в області валютної політики і валютного контролю.


У залежності від режиму конверсії (конвертованості) валюти підрозділяються на:

Цілком оборотні (ВКВ);

Частково оборотні    (ЧКВ);

Необоротні чи замкнуті.

У міжнародній практиці взагалі розрізняють валюти з зовнішньою оборотністю (для нерезидентів, тобто іноземних юридичних і фізичних осіб), і внутрішньою оборотністю (для резидентів). У світовій практиці більш широко поширена зовнішня оборотність. Введення і підтримка внутрішньої конвертованості передбачають ідентичність умов функціонування економіки (ринку) зі світовим ринком, порівнянність рівнів і структури цін і витрат виробництва. Внутрішня оборотність – це результат інтеграції національного господарства у світову економіку, що сприяє  поглибленню світового поділу праці.


Повна (вільна) оборотність валюти (ВКВ) – це відсутність для неї валютних обмежень, тобто вільний і необмежений обмін на будь-яку іноземну валюту; вивіз за кордон будь-якому власнику (резиденту і нерезиденту), у будь-якій кількості і для будь-яких операцій. Це грошові одиниці таких держав, як США, Канада, країни Західної Європи, Японії, Австралії й інших. З числа більш  ніж 160 країн – членів МВФ близько 60 держав офіційно підтримують вільну конвертованість своїх валют. Сфера обміну ВКВ поширюється на поточні операції, зв'язані з повсякденною зовнішньоекономічною діяльністю, а також на операції по руху зовнішніх кредитів і закордонних інвестицій.


Деякі ВКВ найбільш широко використовуються в міжнародних розрахунках як засіб створення валютних резервів. Тому їх називають резервними, ключовими  валютами. До них відносяться найбільш стійкі валюти: долар США, англійський фунт стерлінгів, Японська іена, європейська грошова одиниця -  ЄВРО.

У цих валютах іноземні банки інших держав накопичують і зберігають резерви засобів для міжнародних розрахунків. Положення резервної валюти  припускає повну конвертованість (оборотність) її курсу,  який сприяє правовому режиму використання цієї валюти в країнах-емітентах  й у міжнародному обігу.  Країна, валюта якої виконує роль резервної, має  певні вигоди при одержанні зовнішніх позик, імпорту товарів, сприяння вивозу капіталів, має у своєму розпорядженні  кращі умови для зовнішньоекономічної експансії. У той же час виконання національною валютою ролі резервної  потребує від її країни забезпечення необхідних економічних позицій, у тому числі заходів для скорочення і подолання дефіциту платіжного балансу, зокрема за допомогою девальвації, обмеження імпорту, підвищенню дисконтної ставки, а також проведенню політики збалансованості зовнішніх зобов'язань і національних резервів.


До частково оборотних відносяться валюти таких країн,  які мають  деякі валютні обмеження, головним чином для резидентів, тобто для таких валют уведена лише зовнішня оборотність. Як правило, ЧКВ обмінюються тільки на деякі іноземні валюти і не по усіх видах міжнародного платіжного обігу.


Необоротними (замкнутими) є валюти країн, у яких діють обмеження як для резидентів, так і не для резидентів. До таких обмежень відносяться: відсутність вільного ввозу і вивозу національної й іноземної валют, обміну валют, вільної купівлі – продажу валют і валютних цінностей. У таких країнах звичайно встановлено багато валютних курсів, жорстко регламентується витрата валютних засобів. Це валюти країн, що розвиваються, деякі країни Східної Європи, СНД.


В існуючої світовій валютно-фінансовій системі використовується штучна валютна одиниця, що одержала назву СДР і введена Міжнародним валютним фондом для зміцнення  Бреттон-Вудской валютної системи, Випуск СДР почався з 1 січня 1970р. і протягом 1970-1972 років МВФ випустив 9,3млрд. одиниць СДР, що були розподілені між членами пропорційно  розмірам їхніх внесків у статутний капітал МВФ. СДР не існує у виді наявних грошових знаків, банкнот, а тільки у виді кредитних записів на спеціальних рахунках МВФ і використовується в розрахунках між центральними банками країн - членів МВФ. Спочатку СДР дорівнювала 1 долару США. Після девальвації долара в 1971 і 1973 роках курс одиниці СДР підвищився до 1.2 долара. З переходом до курсів валют, що плавають, відповідно до Ямайської валютної системи, вартість СДР виражалася через ринкові курси  валют 16-ти країн, а з 1 січня 1981 року – як "кошик" валют 5 країн: США, Німеччини, Франції, Англії і Японії.

Зміна валютних курсів, а також факторів, що визначають їх, є дуже важливим фактором зовнішньоторговельних розрахунків. Валютний курс – це ціна грошової одиниці однієї країни, виражена в грошових одиниця іншої країни. Різниця в курсах різних валют обумовлена наявністю товарно-грошових відносин і розвитком міжнародного поділу праці. Тому механізм утворення і порядок  використання валютного курсу повинен визначатися товарно- грошовими відносинами й економічними законами. 


У  валютному курсі власне кажучи знаходить висвітлення взаємозв'язок двох сфер: сфери національної економіки і сфери міжнародних економічних відносин. При цьому  якщо в першій сфері створюється і визначається вартісна характеристика національної грошової одиниці, то в другій –складається, виявляється й оцінюється співвідношення між національною грошовою одиницею й іноземною валютою.


Обмін валют виробляється за визначеним курсом між вартістю національної і вартістю іноземною валют. При цьому встановлюється, яку суму в національній валюті одержить експортер від продажу валюти, вирученої їм на зовнішньому ринку за свій товар, чи навпаки, яка сума національної валюти буде потрібно для придбання іноземної валюти.


До найважливіших факторів, що визначають як купівельну спроможність валют, так і її валютний курс, відносяться:

1)  рівень внутрішніх і зовнішньоторговельних цін;

 2) співвідношення між цінами різних товарів;

структурна база цін.

Валютний курс, звичайно, відхиляється від валютного паритету. У період обертаеея золотих монет (перша МВС) валютний паритет збігався з золотим (монетарним) паритетом і визначався  ваговим  складом  золота в порівнюваних монетах. З припиненням вільного розміну банкнот на золото поняття "монетарний паритет" втратило свій зміст і термін "золотий паритет" не виражає більше реальної вартості валюти. Зі скасуванням офіційної ціни на золото "золотий паритет" практично перестав існувати.


У сучасній МВС немає фіксованих валютних паритетів національних валют. Там же, де вони встановлені, вони носять чисто формальний характер, тому що при будь-якім відхиленні валютного курсу від паритету валют держава за законом зобов'язано змінити валютний паритет, тобто робити чи девальвацію  чи ревальвацію національних грошей.


Паперові гроші як валюта можуть зрівнятися тільки приблизно по співвідношенню їхньої купівельної вартості, Це дозволяє дорівнювати суми різних валют таким чином, щоб на них можна було придбати товари і послуги приблизно однакового набору. Слід особливо зазначити, що паритет купівельної спроможності валюти виступає як приблизний орієнтир, зразкова база для порівняння вартості валют, що складається під впливом довгострокових тенденцій розвитку національних економік.


Отже, базою для формування валютних курсів є купівельна сила валюти.


Діюча в даний час Ямайська валютна система узаконила курси валют, що  вільно коливаються , тобто " курси, що плавають, ". При цьому країна – членам МВФ надано одне з наступних правил "плавання":

1.Мати вільно "плаваючий"  (ринковий) курс валюти;

чи установити підтримувати фіксовану вартість валюти в СДР чи інших розрахункових одиницях;

 2 "Прив'язати" свою валюту до іншої національної чи валюти декільком валютам.

Однак, як показує міжнародна практика, абсолютно “вільних”  курсів, що плавають, не існує. Діюча система валютних курсів являє собою систему обмеженого чи "регульованого плавання". Це означає, що коливання курсів у разі потреби стримуються державою шляхом валютної інтервенції, що особливо важливо у випадку істотного падіння ринкового курсу національної валюти, здатне привести до вкрай негативних соціально-економічних наслідків для цієї держави. Прикладом може служити "чорний вівторок" 11 вересня 1994р. для Росії, коли курс карбованця на торгах у Москві за один день упав з 3137 до 3926 за один долар США, чи майже на 25%.


 Інтеграційні процеси, що відбуваються в  розвинених країнах, обумовлюють використання фіксованих валютних курсів у регіональних масштабах. Так у рамках Європейського Економічного  Співтовариства (ЄЕС) функціонує Європейська валютна система (ЄВС) з обмеженими коливаннями курсів валют країн – членів ЕВС. У її основу покладена європейська валютна одиниця – ЄВРО, що є не тільки грошовою одиницею Євросоюзу, але і являє собою "кошик "валют більшості країн ЄЕС. Розрахунки в ЄВРО  використовуються цими країнами як у внутрішньої, так і в зовнішній торгівлі, а також при наданні банківського кредиту і випуск позик по облігаціях на міжнародному ринку капіталів. Більш того, ЄВРО використовується банками країн, що  не входять у ЄЕС. Функцію розрахункового  центра по операціях приватних банків у ЄВРО виконує Банк міжнародних розрахунків у Базелі (Швейцарія).

Починаються спроби створити свого роду валютно-фінансові блоки навколо японської ієни в Азії, доларів США в Латинській Америці. Усе це свідчить про необхідність формування єдиного валютно-фінансового середовища й у СНД, без якої неможливі ефективні економічні і господарські зв'язки між цими країнами.


Отже, валютний курс є дуже важливим синтетичним показником, що відбиває складні процеси, що відбуваються як у валютно фінансовій сфері, так і у всій економіці тієї чи іншої країни. Валютний курс впливає на зовнішньоекономічні зв'язки країни.

Визначення валютних курсів гривні України, як і валюти будь-якої іншої країни, здійснюється у формі котирування іноземних валют, тобто встановлення пропорцій обміну іноземної валюти на її національну валюту (гривня України). При цьому враховують економічні умови, що діють законодавчі норми і сформовану практику. Розрізняють пряме котирування, коли іноземна валюта виражається у визначеній кількості даних національних грошових одиниць, наприклад  (5,5 гривні України за 1 долар США), і непряму, коли здійснюється прирівнювання одиниці національної валюти до визначеної кількості іноземної валюти  (за 1 гривню України 0,19  російських карбованця). Найбільше широко у світовій практиці, включаючи Україну, застосовується непряме котирування. Непряме котирування  використовується переважно в Англії і частково США. Офіційне котирування іноземних валют  публікується в періодичній пресі і використовуються як довідкова інформація на визначену дату.

У ринкових валютних котируваннях комерційних банків звичайно вказується курс покупця і курс продавця по угодах з різними умовами і різними рядками, Курс продавця – це курс, по якому банки продають іноземну валюту за національну. Курс покупця – це курс, по якому банки купують іноземну валюту за національну. Котирування курсів виробляється банками одночасно на базі курсу покупця і продавця. Різниця між цими курсами називається маржа. Це доход банку, що покриває витрати по здійсненню валютних операцій, а також формуючий його прибуток.

Середній курс валюти, як середнє арифметичне курсів продавця і покупця, щодня повідомляється засобами масової інформації у виді котирувальних таблиць і використовується в економічному аналізі в динаміку.

Сполучення прямої і непрямого котирування створює практичні зручності. Адже різні методи котирування не мають економічного розходження, тому що сутність валютного курсу єдина.

Котирування іноземних валют використовується банками переважно при валютних операціях з торгово-промисловою клієнтурою, для якої необхідно знати вартість конкретної іноземної валюти стосовно національного. В операціях же на міжбанківському валютному ринку котирування виробляється переважно стосовно долара США, тому що він є загальновизнаним міжнародним платіжним засобом.

У практиці валютних операцій велике значення має крос-курс, тобто співвідношення між двома валютами, що визначається на основі курсу цих валют стосовно якої-небудь третьої валюти. Так, наприклад, якщо

1 долар США =  29.48 карбованців Росії і

1 долар США =  5.23   гривень України,

то крос-курс 1 карбованця Росії складе:


1 карбованець Росії = 5,23:29, 48 = 0,1774 гривні України.


Більшість валютних операцій прямо не зв'язано з зовнішньоторговельними операціями, а здійснюється переважно міжнародними банками. Дійсно, при світовому торговому обороті понад 20 млрд. долари, щоденний оборот валютних бірж складає приблизно 500 млрд. доларів.


Валютні курси розрізняються і по видах платіжних документів: курс чеків, курс векселів (тратт) і т.д. Курс, визначений у котируваннях, відноситься звичайно до телеграфного переказу, а на його основі визначаються курси інших платіжних засобів, що нижче, ніж по телеграфному переказу.


У котирувальних  таблицях звичайно вказуються курси по валютних операціях на термін, коли обмін валют буде зроблений через якийсь час після висновку угоди. Цей курс, як правило, відрізняється від касового, тому що попит та пропозиція валют міняється і після закінчення обумовленого терміну курс може чи вирости  чи упасти.


Офіційне котирування іноземної валюти в Україні здійснює Національний банк України (НБУ),  який  встановлює її офіційний курс і періодично коректує, Неофіційне (ринкове)  котирування валют виробляється комерційними банками через міжбанківську валютну біржу. Котирувальні таблиці публікуються в офіціальному друку.

 1.3 Міжнародні валютно - фінансові організації

Найважливішу роль у функціонуванні міжнародних валютних фінансових засобів грають міжурядові валютно-фінансові організації, створені як на світовому, так і на регіональному ринках.

Однією з таких організацій і є Міжнародний валютний фонд (МВФ). МВФ офіційно створений у 1944 році як спеціалізований орган ООН, але фактично він діє з 1947 р.  Ціль створення МВФ – сприяння розвитку міжнародної торгівлі і валютного співробітництва шляхом установлення норм регулювання валютних курсів, а так само для надання кредитних позик своїм членам при тимчасових валютних  труднощах. Капітал фонду (початковий) утвориться з внесків країн – членів, у рамках, виділеної для держави квоти, визначеною значимістю економіки держави в міжнародній торгівлі. В даний час МВФ поєднує більш 160 країн, а його статутний капітал складає більш160 млрд. доларів США. 

Україна прийнята в  МВФ  у 1992 році – квота 0,69%, Росія – 3%. Білорусія – 0,2%,  США – 20%,  ЄС – 30%. Найбільш представницька участь у МВФ  у США (близько 20%) і країн ЄЕС (близько 30%).

Внески в капітал фонду виробляються в національній валюті, приблизно з 25%-й оплатою в СДР чи у валюті країн-членів, обумовленої Фондом . Внесок, що повинна внести Україна в капітал Фонду, визначений у розмірі 0.66 млрд. СДР, що в перерахуванні в долари США складає близько 0,8 млрд. Частина цієї суми необхідно виплатити у ВКВ, інше – у національній валюті.

           Керівний орган МВФ – Рада керуючих і Директорів. При цьому  Рада є вищим органом, що вирішує принципові питання.  У нього входять міністри чи фінансів керуючі центральних економічних банків країн-членів Фонду, що збираються один раз у рік. 

Директорат – це виконавчий орган, Він регулює повсякденну роботу фонду і складається з 22 директорів, у тому числі 6 постійних від країн з найбільшими квотами. Інші 15 обираються на дворічний термін за принципом географічного представництва. Голосу в керівних органах розподіляються між країнами виходячи з розмірів їхніх квот: кожна країна-учасниця фонду має в Раді керуючих 250 голосів на кожні 100 тис. СДР її квоти. Для прийняття рішень по найбільш важливих питаннях потрібно не менш  85%  усіх голосів,  по менш важливим – 70%.

Кредитні операції фонд здійснює тільки з офіційними органами країн – членів МВФ: казначействами, центральними банками, валютними стабілізаційними фондами. Надаються кредити у формі продажу іноземної валюти за національну валюту країни – позичальника і наступним погашенням кредиту шляхом викупу національної валюти на іноземну валюту. Надані кредити поділяються на кілька видів у залежності від причини, що викликала незбалансованість зовнішніх платежів. При цьому максимальний розмір наданих засобів залежить в основному від  розміру квоти країни-позичальника. У межах різниці між величиною виділеної квоти і наявністю даної національної валюти в розпорядженні фонду ("резервна позиція") іноземна валюта може бути отримана країною-членом без яких-небудь обмежень. Надання ж кредитів понад "резервну позицію" країни звичайно зв'язано з вимогою проведення визначених фінансово-економічних заходів країною-позичальником. Звичайно – це девальвація національної валюти, скорочення асигнувань на соціальні нестатки й ін.  При невиконанні узятих зобов'язань МВФ може чи обмежити взагалі позбавити країну права користатися його ресурсами.  Засоби фонду звичайно надаються  у виді рівних 4-х кратних часток з більш твердим контролем для кожної наступної частки.

Термін погашення кредитів заздалегідь не встановлюється, однак не перевищує 3–5 років. Кредитна ставка встановлюється у відсотках  і встановлюється протягом кожного фінансового року на базі оцінки доходів і витрат, і, одержуваної частини прибутку (6 – 7%річних). Країни-члени можуть дістати кошти фонду і по інших джерелах: резервні кредити ("стенд-бай") для цілей, погоджених з фондом; компенсаційне фінансування для покриття дефіцитів платіжних балансів, зв'язаних з падінням цін на сировинні товари; системі розширеного кредитування для країн, що випробують серйозні і тривалі порушення платіжних балансів структурного характеру й ін. Одержання кредитів МВФ нашою країною обумовлюється виконанням програм стабілізації і реформ. Зміст програм і хід їхнього виконання узгоджуються з експертами МВФ. Серед найважливіших положень, передбачених цими програмами, можна відзначити скорочення дефіциту бюджету, обмеження росту грошової маси і припинення кредитування нежиттєздатних підприємств, установлення єдиного обмінного курсу національної валюти на основі ринкових характеристик і т.п. Успішна реалізація цих вимог дозволить одержати кредити не тільки в самому МВФ, але і по програмах фінансової допомоги, наданої країнами "великої вісімки"  і міжнародними фінансовими організаціями.

Однією з найважливіших задач МВФ є регулювання валютних курсів і підтримка стійких валютних паритетів. Відповідно до первісного Статуту МВФ була введена система фіксованих паритетів і курсів валют (Бретонн-Вудская система): країни-члени зобов'язані були фіксувати паритет своєї  валюти в чи золоті, чи в доларах США і не допускати відхилень валютного курсу більш ніж на + 1% від паритету, і не мали права змінювати паритет своєї валюти більш ніж на - 10% без санкцій фонду. однак на практиці це часто не дотримувалося, а валютна криза, що загострилася, на початку 70-х років привела  до відмовлення від системи фіксованих паритетів і курсів валют.  Відповідно до зміненого Статуту МВФ (Ямайська МВС), кожна країна має право за своїм  бажанням вибирати режим валютного курсу, у тому числі і "вільного плавання"). Статут Фонду виключив золото як базу валютних паритетів і рекомендував виражати паритети або в СДР, або в інших міжнародних чи регіональних рахункових одиницях, або в інші найбільш стійких валютах (ВКВ).

Інший важливий напрямок діяльності МВФ – усунення валютних обмежень. Однак і ці проблеми удалося вирішити лише частково, тому що більшість країн-членів (головним чином з числа країн, що розвиваються, і з СНД) продовжують їх зберігати у виді недостачі вільно конвертованої валюти, великої зовнішньої заборгованості і взагалі розладу бюджетних балансів.

    Міжнародний банк реконструкції і розвитку (МБРР) – міжурядова фінансова організація, утворений у 1945 році на основі Бреттон-Вудскої  угоди. Членами банку можуть бути тільки члени МВФ. Ціль створення  - стимулювання економічного розвитку країн членів МБРР, а також розвитку міжнародної торгівлі і для підтримки платіжних балансів держав. МБРР формально є  спеціалізованою фінансовою установою ООН, однак відповідно до Статуту банку й угоді між ООН і МБРР, він цілком незалежний .

Основною діяльністю МБРР є надання довгострокових позик під досить  високі відсотки на умовах приватних комерційних позик як державним, так і часткою підприємствам під урядові гарантії на термін до 20 років під 10% річних. Надання позик обумовлюється зобов'язанням виконання рекомендацій банку по основних напрямках економічного розвитку. Структура керування МБРР аналогічна структурі керування МВФ. На чолі директорату банку  стоїть президент, що обирається традиційно від США – країни, що має в банку більшість голосів. Засоби банку складаються зі статутного капіталу, утвореного шляхом підписки країн-членів на його акції; позикових засобів у виді випуску облігацій і реалізації їх на ринку судних капіталів;  доходів від власної діяльності.

 При МБРР  створено дві філії – група банків:

          - міжнародна асоціація розвитку (МАР), створена в 1969р. для надання позик (кредитів на пільгових умовах країнам, що розвиваються, на термін до 50 років.)  без стягування відсотків. МАР має свій статут і свою фінансову базу, але фактично цілком керується МБРР, тому що має  з ним  спільне керівництво.

          -  міжнародна фінансова корпорація (МФК) створена в 1956 році як спеціалізована установа ООН, що надає  кредити  приватному капіталу без урядових гарантій тільки під високоефективні проекти.  Кредит  надається тільки, якщо  частка  державних коштів  в загальній вартості проекту не перевищує 20%; інші 80% - приватний капітал.

Світовий банк – складається з трьох вище перерахованих організацій (МБРР, МАР, МФК). Їхня спільна діяльність забезпечує 2/3 річного обсягу засобів, виділених міжнародними організаціями країнам, що розвиваються.

Гостра конкурентна боротьба на світовому ринку, а також спільність економічних регіональних інтересів привели до необхідності створення регіональних валютно – фінансових  організацій. Однією з них є Європейський банк реконструкції і розвитку (ЕБРР), створений у 1991р. для цілей, аналогічних цілям створення МБРР, але сфера його діяльності – європейські країни, включаючи країни Східної Європи, що  мають потребу  у допомозі ЕБРР.

2 ВАЛЮТНО-ФІНАНСОВІ УМОВИ ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ КОНТРАКТІВ

1.1 Порядок формування

Міжнародний контракт купівлі-продажу складається з багатьох статей.

Сукупність декількох з них, близьких по своєму призначенню, утворять розділи контрактів, що визначають конкретні, як правило найважливіші, умови зовнішньоторговельних контрактів. Однією з  таких умов контракту є валютно-фінансові, включаючи платіжні умови. Це, мабуть, найважливіший після визначення рівня ціни контракту питання, до рішення якого необхідно відноситися особливою  увагою при підготовці до висновку експортером зовнішньоторговельного контракту купівлі – продажу. Саме від цього залежить своєчасність і повнота одержання валютних засобів їм за поставлений імпортеру товар.


При визначенні валютно-финанасових і платіжних умов контракту інтереси сторін, як правило не збігаються. Так, імпортер зацікавлений скоріше одержати товар, виплативши при цьому якнайменше іноземної валюти і можливо в більш пізній термін після одержання товару з мінімальними відсотками за кредит. Експортер же, навпаки, прагне одержати максимально можливу суму валюти й у найкоротший термін після відвантаження товару.


Вибір валютно-фінансових умов зовнішньоторговельної угоди залежить від багатьох факторів, найважливіші з яких такі:


- наявність міжурядових угод;


- характер самого товару (устаткування, сировина і т.д.);

кон'юнктура ринку товару, що є предметом зовнішньоторговельного контракту;


розходження в темпах інфляції в країнах контрагентів;


положення контрагентів у діловому світі, співвідношення їхньої ваги й іміджу; правила (звичаї і традиції) міжнародної торгівлі даним товаром;


банківські  традиції і правила;


У випадку наявності міжурядових угод вибір валютно-фінансових умов спрощується, тому що вони визначають принципи розрахунків, а в самому зовнішньоторговельному контракті ці умови уточнюються  чітким трактуванням.



Валютно-фінансові і платіжні умови зовнішньоторговельних контрактів містять у собі питання:


1. Валюта ціни і порядок її визначення;


2. Валюта платежу;

Курс перерахування валюти ціни у валюту платежу, якщо вони не збігаються;

Захисні валютні застереження;

Умови (спосіб) платежу;

Форми розрахунків;

Засоби платежу, використовувані в розрахунках за зовнішньоторговельним контрактом;

Гарантії своєчасності і повноти платежів за контрактом.

Платіжні умови контракту купівлі-продажу містять  у собі п.п. 2,4,5,6, а також термін платежу (погашення кредиту при постачаннях на виплат).

2.2. Валюта ціни, валюта платежу і курс їхнього перерахування

Валюта ціни – це валюта, у якій визначається ціна контракту (угоди). У ній же відбивається і комерційний, зовнішньоторговельний кредит. При виборі валют, ціни керуються умовами міжурядових угод, темпами інфляції різних валют (їхньої стійкості, міжнародними традиціями торгівлі даним товаром і ін. При заповненні контракту ціна товару може бути зафіксована в будь-який вільно конвертованій валюті  (ВКВ); по українському експорті – у будь-якій валюті. Разом з тим, експортер, як правило, прагне зафіксувати ціну контракту в найбільш стійкій валюті, що забезпечує йому зниження валютного (комерційного) ризику. Імпортеру ж навпроти, вигідніше валюта, що має тенденцію до зниження свого курсу. У міжнародній торговій практиці найбільше часто застосовуються 6-8 валют, найбільше економічно розвитих країн. При цьому найбільше широко як і раніше використовується долар США, на частку якого приходиться близько50% зовнішньоторговельного світового обороту. Це обумовлено насамперед тим, що в цій валюті традиційно фіксується більшість цін на біржові товари на ринку.

Якщо між країнами укладене урядова угода, що включає порядок розрахунків по клірингу, то ціна товару встановлюється в тій валюті, що прийнята для взаєморозрахунків. З метою страхування фінансових ризиків ціна контракту іноді вказується в декількох чи в валютах у рахункових одиницях (СДР, ЄВРО), що представляють собою власне кажучи "кошик" декількох ВКВ.

Багаторічна практика виробила традиції визначення ціни зовнішньоторговельної операції на ряд найбільше широко використовуваних товарів. Так, при біржовій торгівлі ціни на нафту в контрактах купівлі-продажу встановлюються, як правило, у доларах США; на каву, чай, цитрусові на аукціонах – так само в долар США; на кольорові метали і вовну – у фунтах стерлінгів Великобританії і т.д.

Валюта платежу – валюта, у якій відбувається оплата товару при розрахунку готівкою,  чи погашення кредиту, якщо в контракті передбачене його використання. Вона може  збігатися  чи не збігатися з валютою ціни контракту, особливо при проведенні операцій по клірингу при встановленні контрактних цін у традиційних валютах на ряд товарів у біржовій торгівлі, на аукціонах і т.п.

 При розбіжності валюти ціни і валюти платежу, а також недостатньої стабільності в зовнішньоторговельному контракті купівлі-продажу ціну товару фіксують у найбільш стійкій валюті. Тоді при падінні курсу валюти платежу ціна одиниці товару залишається майже незмінною, що забезпечує страхування фінансового ризику експортера.

Курс перерахування валют ціни у валюту платежу  (при їхній розбіжності) визначається по поточному ринковому курсу на день платежу, чи  найчастіше, за курсом на попередній день. При цьому необхідно мати на увазі , що валюта ціни платежу котирується на ринку своєї країни трохи вище чим на інших валютних ринках.

У контракті звичайно обмовляються конкретні питання й умови перерахування:  уточнюється час і джерело котирування валют (напередодні чи в день платежу, валютний ринок експортера, чи імпортера третьої країни); курс перерахування (середній, курс  продавця  чи покупця, на відкриття, закриття валютного  ринку (середній курс дня); курс прийнятого контрактом платіжного засобу (телеграфного переказу, векселя й ін.).

 2.3 Захисні валютні застереження 

Включення в зовнішньоторговельний контракт застережень зв'язано з нестійкістю курсу практично усіх валют  при тому що ,  падіння (зростання) курсу на 2-3-% вважається нормою. У той же час для експортера вкрай важливо той економічний еквівалент вартості товару, що був передбачений при висновку контракту. Особливо збитки можливі в експортера під час  продажу машин (устаткування) через тривалий термін їхнього виготовлення і постачання, а також постачання їх у кредит. А більш-менш достовірні валютні прогнози   (рух валютних курсів), як  правило, складається на термін до одного року, що для довгострокових контрактів, розрахованих на кілька років, недостатньо.  У той час введення в контракт не співпадаючих більш стійкої валюти ціни і менш стійкої валюти платежу,  як найпростішого методу страхування валютного ризику, також недостатньо. Дійсно, якщо курс валюти ціни (наприклад долара США) знизився, то сума платежу (у  євро) зменшиться, і навпаки. Як видно, ризик зниження курсу валюти ціни несе експортер (кредитор), а ризик її підвищення – імпортер (боржник). Однак у розрахунках по комерційному кредиту цей простий спосіб захисту від валютних утрат малоефективний через неможливість одержання достовірного валютного прогнозу на тривалий період. Тому і передбачаються в зовнішньоторговельних контрактах захисні валютні застереження, тобто договірні умови. контракти, що включаються в договірні угоди і,  можливість їхнього перегляду  в процесі виконання контракту  з метою страхування валютних і інших ризиків.

Вони побудовані за принципом ув'язування належних платежів зі змінами на валютних ринках. При цьому, якщо передбачається перерахування суми в будь-якому випадку, тобто як при підвищенні курсу валюти платежу, так і при його зниженні (ризик збитків і вигод однаковий і для експортера, і для імпортера), те це – двостороннє застереження. Якщо ж захищаються валютні втрати тільки однієї сторони, тобто перерахування ведеться лише у випадку чи підвищення чи випадку росту курсу валюти ціни, то це однобічне валютне застереження.

У практиці міжнародних торгових розрахунків  використовуються два види валютних застережень: одновалютне застереження і мультивалютне застереження. Перша застосовується при збігу валют ціни і платежу, що ставиться  в залежність від курсу який-небудь іншої більш стійкої валюти. Це, так звана, пряма форма застереження, застосовується зрідка. Частіше використовується одне валютне застереження в непрямій формі, при якій ціна товару фіксується в одній  більш стійкій валюті (наприклад, ієна ), а валюта платежу в іншій (долар). Таке застереження називається "застереження на базі поточного курсу валют".

При мультивалютному захисному застереженню сума платежу коректується в залежності від зміни середньоарифметичного курсу декількох валют ("кошика валют"). Однак таке перерахування дуже трудомістке і недостатньо надійне. Тому в останні роки все частіше прибігають до іншої форми мультивалютного застереження – на базі готових рахункових одиниць (СДР, ЄВРО), що є "кошиками" декількох валют. Достоїнство СДР як рахункової одиниці  полягає в її щоденному котируванні Міжнародним валютним фондом з одночасним інформуванням курсів валютно-фінансовою службою  агентства Рейтер. Це дозволяє легко і на будь-яку дату зробити  перерахунок будь-якої валюти. Зведення про поточні курсах валют країн Західної Європи до ЄВРО  (регіональній рахунковій валютній одиниці) також щодня повідомляє агентство Рейтер. 

 2.4 Умови платежів

     Велика частина зовнішньоторговельних розрахунків носить документарний характер, тобто здійснюється на основі різних транспортних, комерційних платіжних документів. При цьому практика міжнародної торгівлі виробила два основних види умов розрахунків: за готівку і в кредит. Під розрахунками за готівку розуміють повну оплату товару до чи на термін   переходу товаророзпорядчих  документів  у розпорядження покупця. Якщо ж товар прибуває в країну імпортера раніш платіжних документів, що за сучасних умов буває часто, то покупець може одержати товар до його оплати під зберегальну (трастову) розписку, банківську гарантію, чи без них.

     При цьому, за домовленістю між сторонами й у залежності від обраної форми розрахунків, товар може бути оплачений імпортером різними засобами: проти телекса експортера про відвантаження товару; проти телеграми банку експортера банку імпортера про приймання і відсилання відвантажувальних документів, іноді протягом декількох днів по одержанню документів; після приймання товару в пункті призначення і т.д.

      Під розрахунками в кредит розуміють комерційний кредит,  наданий експортерами й імпортерами один одному в ході реалізації зовнішньоторговельних контрактів, при цьому, якщо платежі здійснюються імпортером експортеру до готовності і постачання товару, то це – кредит  імпортера, купівельний аванс (у практиці країн СНД –предоплата). Якщо ж розрахунок відбувається після переходу товару у власність імпортера, експортер кредитує його у формі відстрочки платежу, виставляючи при цьому перекладний  вексель (тратту).


Авансові платежі застосовуються найчастіше в умовах підрядних контрактів при будівництві  об'єктів за кордоном і звичайно на постачання устаткування. Згода імпортера на авансові платежі або з його зацікавленістю в постачанні визначеного товару, або з тиском експортера, що особливо характерно для партнерів зі СНД у сучасні часи.

     По сформованих міжнародних нормах і звичаях  розрахунок за постачання серійних машин і устаткування відбувається  у кредит, сировина й устаткування – готівкою.

При виборі умов (засобів) платежу позиції експортера й імпортера  істотно розрізняються. Експортер, природно, прагне обумовити в контракті купівлі-продажу платіж за товари, що поставляються, готівкою, а імпортер, навпроти – на виплату. Умови платежу в міжнародній торгівлі в даний час – одна з найбільш ефективних засобів у конкурентній боротьбі за ринки збуту.

  2. 5 Форми розрахунків

   Ефективність виконання зовнішньоторговельних контрактів багато в чому залежить від вибору форми розрахунків. При цьому під формою розрахунків у зовнішній торгівлі розуміють сформовані  в міжнародній комерційній і банківській практиці способи оформлення, передачі й оплати товаророзпорядчих і платіжних документів.

До основних форм міжнародних торгових розрахунків, відносяться: інкасо, акредитив, банківське переведення, відкритий рахунок. Міжнародні розрахунки в перших трьох формах виробляються тільки з залученням банків.

Суб'єктами зовнішньоторговельних розрахунків, крім банків, є самі експортери й імпортери. При цьому банки виступають як посередники між ними, для чого вони (банки) вступають у визначені відносини в зв'язку з рухом товаророзподільних  документів і оформленням платежів. Розрахунок по відкритому рахунку здійснюється без участі в них банків і зв'язаний з підвищеним комерційним ризиком. Приведені форми розрахунків застосовуються як при розрахунках за готівку  так і в кредит. При цьому банківські переведення використовуються в основному в розрахунках за готівку, як і документарні акредитиви (у розрахунках за готівку і при наданні  короткострокового комерційного кредиту. інкасо товарних документів і векселів). Вони і є основною формою розрахунків по комерційному кредиту.

    Приймаючи на увагу особливу важливість вибору і сутності форм зовнішньоторговельних розрахунків для економістів і фахівців з маркетингу, це питання виділене в окрему тему даного навчального посібника (разд.3).

До засобів платежу, що використовуються в зовнішньоторговельних розрахунках, відносяться векселі і чеки. Векселя бувають прості і оборотні (тратти). Оборотний вексель являє собою пропозицію кредитора (експортера) боржнику (імпортеру) сплатити визначену суму. Вони виставляються на імпортера і повинні бути акцептовані їм проти відвантажувальних документів.

Кількість і терміни погашення векселів залежать від терміну наданого комерційного кредиту. Так, у випадку надання імпортеру короткострокового кредиту звичайно передбачається одноразове  погашення , для чого і виписується один терміновий вексель (тратта)

Середньострокові і довгострокові комерційні кредити погашаються як правило, рівномірно декількома частинами. Тому експортер виписує комплект тратт і направляє їх імпортеру для їхнього акцепту. Терміни акцепту обмовляються умовами зовнішньоторговельного контракту і повинні бути поставлені в залежність від передачі імпортеру товаророзпорядчих документів по акредитиву чи  інкасо. 

2.6 Гарантія платежів

     Гарантія своєчасності і повноти платежів при комерційному кредитуванні в зовнішній торгівлі обумовлюються  наявністю комерційного ризику експортера. При цьому ступінь цього ризику буває різною і залежить від форми зовнішньоторговельних розрахунків.  Тут вже не досить просто акцепту тратт імпортером. Експортеру необхідно вимагати від покупця інших більш надійних гарантій повного і своєчасного погашення заборгованості за наданим кредитом. Такі гарантії повинні бути обов'язково відбиті в зовнішньоторговельному контракті.  В даний час найбільш поширені наступні способи запобігання  неплатежів чи їх: затримки. 

   Платіжні гарантії іноземних банків-кореспондентів Національного банку України (НБУ). Такі банки є, як правило, першокласними, для яких характерні великий річний грошовий обіг, стійке фінансове положення, бездоганна репутація в діловій і фінансовій сфері, багаторічні добрі традиції і звичаї, тобто високий фірмовий імідж. Гарантійні листи таких банків в усьому світі розглядаються як найбільш надійна форма страхування кредитних ризиків. Вони являють собою зобов'язання банку у випадку несплат клієнтом платежів у термін здійснити платіж за свій рахунок. Платіжні гарантії по українському експорту видаються на користь організації-експортера, іншої організації за вказівкою чи експортера Експортно-Імпортному Банку України.

   Іноді замість банківських гарантій імпортери пропонують резервні акредитиви. По суті це зобов'язання банку, що видали такий акредитив (банк-емітент), перед експортером здійснити платіж у межах зазначеної в акредитиві суми у випадку невиконання покупцем (імпортером) своїх платіжних зобов'язань по зовнішньоторговельних контрактах. Для цього експортеру досить пред'явити в банк – емітент своя заява про невиконання імпортером платіжних зобов'язань з додатком неоплачених тратт, термін погашення яких наступив.

   Перевага резервних акредитивів перед банківськими гарантіями у формі листа полягає в тому, що вони регулюються "Уніфікованими правилами і звичаями для документарних акредитивів", до яких приєдналися усі банки, що обслуговують міжнародні розрахунки. Регулювання ж банківських гарантій здійснюється національними законами.

Банківський аваль як вид платіжних гарантій також досить широко застосовується в міжнародних розрахунках. Аваль – це спеціальний напис на лицьовій стороні векселя  видається банком (авалістом) за одну з осіб, чий підпис є на векселі: акцептанта, чи векселедавця індосанта. Цей напис означає поручительство банку, по якому він приймає на себе відповідальність перед власником векселя за виконання зобов'язань цією особою.  У даному випадку це акцептант, тобто імпортер, що акцептував тратту, виставлену йому експортером (векселедавцем). Це надійна і легко реалізована форма гарантії кредитних ризиків, тому що відповідальність банків по авалі більш сувора в силу підпорядкованості її нормам вексельного права.

 Банківський акцепт, тобто акцепт тратти не фірмою-платником (імпортером), а на її прохання великим першокласним банком, використовується в основному для дострокового обліку тратти (його продажу) у банку, В українських експортних операціях зустрічається досить рідко. До того ж і самі імпортери, особливо з країн, що розвиваються, через дуже високу комісію банків-акцептантів неохоче йдуть на цю форму страхування своєчасності і повноти зовнішньоторговельних платежів.

 Фірмові гарантії по платіжних зобов'язаннях імпортерів у вітчизняній практиці також досить рідкі, хоча в міжнародній торгівлі вони досить добре відомі. Їх видають великі, широко відомі  компанії по зобов'язаннях імпортерів, з якими вони, як правило, знаходяться в тісних ділових відносинах.

                   3  МІЖНАРОДНІ ТОРГОВІ РОЗРАХУНКИ

 3.1 Банківське забезпечення зовнішньоторговельних розрахунків

     На  даний час немає єдиною, закріпленою багатосторонньою угодою, обов'язкового механізму розрахунків між суб'єктами  зовнішньоекономічної діяльності різних держав. Виключення складають замкнуті економічні  і фінансові угруповання країн, де існують до деякої міри єдині загальновстановлені форми взаєморозрахунків. У той же час у міжнародній системі господарства зовнішньоторговельні розрахунки регламентуються основними принципами, закріпленими в Женевській конвенції про чеки і векселі, а також у  постанові Міжнародної торговельної палати (Париж). Україна приєдналася до вище зазначеного і ряду інших міжнародних угод.

Зовнішньоторговельні розрахунки (ВТО) по своєму змісті представляють організацію і регулювання платежів по грошових вимогах і зобов'язанням, що виникають при здійсненні зовнішньоекономічної
 діяльності між її суб'єктами. При цьому основними посередниками ВТО є банки країн експортерів і імпортерів, чи третіх країн. Однак вони не несуть ніякої відповідальності за  несплату чи  несвоєчасний платіж. Для забезпечення руху коштів своїх клієнтів ці банки вступають у кореспондентські відносини шляхом висновку договорів про порядок і умови проведення банківських операцій (кореспондентські угоди).  Національний банк України (НБУ) чи Державний Експортно-Імпортний банк України встановлює кореспондентські стосунки з банками країн, з якими Україна має дипломатичні відносини. Банки, що установили кореспондентські відносини, обмінюються пакетами контрольних документів (зразки підписів уповноважених осіб, телеграфні перекладні ключі і т.д.), що дозволяють установлювати наявність, направляються  один одному поштою (телексу) платіжних чи інших документів.

При тривалих кореспондентських відносинах, а також для проведення взаєморозрахунків банки – кореспонденти можуть відкрити один одному рахунки. Рахунки вітчизняного банку (наприклад, НБУ) в іноземному банку називаються рахунки "НОСТРО" (у перекладі з італійського "наш"). Рахунки, що відкриваються іноземним банком у вітчизняному банку, називають "ЛОРО" ("їхній"). Рахунок може відкриватися тільки в одному з банків, що встановлює кореспондентські стосунки. Міжбанківська угода може взагалі не передбачати відкриття рахунка. У цьому випадку розрахункові операції відбиваються по рахунках, що ведуться і третіми банками. Кореспондентські рахунки відкриваються в будь-якій валюті: ВКВ, замкнутої чи у валюті клірингових рахунків. Після ліквідації державної монополії по ЗЕД право на здійснення операцій з валютними цінностями одержали ряд банків України, у тому числі і комерційні. Таке право їм надається Національним банком України у виді ліцензії. Міжнародні розрахунки відповідно до чинного законодавства безпосередньо здійснюють банки, а саме через систему кореспондентських рахунків типу "Лоро".

У західних країнах великі банки, наприклад транснаціональні (ТНБ), мають у своїй структурі валютні відділи, оснащені  телефонним і телексним зв'язком з банками інших країн, а також з посередницькими брокерськими фірмами світовими центрами. Вони, як правило, мають телетайпний зв'язок і відео зв’язок з телеграфним агентством Рейтер, відкіля одержують інформацію про найважливіші політичні й економічні події, про зміни курсів валют. Автоматизована обробка банківських операцій за допомогою ЕОМ істотно збільшує оборотність коштів, гарантує точність і своєчасність перекладу і контроль за надходженням валют. Розвиток міжнародних міжбанківських фінансових (СВІФТ) дозволяє прискорити реалізацію зовнішньоторговельних операцій і розрахунки по них, а також практично виключити при цьому зловживання.

Разом з тим дороге електронне устаткування доступне лише великим банкам, що панують на валютному ринку. Тому в Україні лише кілька банків здійснюють зовнішньоторговельні розрахунки з закордонними банками .Тому більш розповсюджений  і прийнятний спосіб здійснення таких розрахунків для численних невеликих комерційних банків України, що мають внутрішню ліцензію на здійснення операцій з валютою, є відкриті рахунки типу "Лоро" у банку, що має генеральну ліцензію. Рахунок "Лоро"  відкривається за рахунок засобів банку-кореспондента і поповнюється за рахунок переказів  на користь його  і його клієнтів, а також за рахунок переказів  з рахунків кореспондента в інших валютах.

3.2 Розрахунки у формі документарного інкасо

        У міжнародній торговій практиці найбільше поширення одержала інкасова форма розрахунку і документарний акредитив: на ці дві форми взаєморозрахунків приходиться близько 50% світового  товарообігу. При цих формах розрахунків найбільшою мірою забезпечуються інтереси як експортера, так і імпортера. Більш надійної, у порівнянні з банківськими переведеннями, є інкасова форма зовнішньоторговельних розрахунків. Суть її полягає в такому: експортер доручає своєму банку одержати від імпортера визначену суму валюти проти передачі останньому, обговорених контрактом ,товаросупроводжувальних документів. Розрахунки по інкасо виробляються відповідно до "Уніфікованих Правил по інкасо",  розробленими Міжнародною торговельною палатою. Застосування Правил забезпечує однаковість тлумачень численних термінів і питань, що виникають у практиці зовнішньоторговельних розрахунків по інкасо.

В інкасових операціях, крім експортера й імпортера, беруть участь два банки: які прийняли інкасове доручення (банк-ремітент) і виступаючий як агент інкасодателя  (експортера), і його кореспондента, тобто банк, що виконує доручення (інкасируючий), банк імпортера. У контракті купівлі-продажу повинне бути точно визначено  найменування саме цього банку, а також термін оплати документів після одержання їх банком імпортера, що інкасує, і вказівка на чий рахунок повинні бути віднесені витрати, зв'язані з банківськими операціями по розрахунках. Розрахунок у формі документарного інкасо (інкасо фінансових документів)  що супроводжуються комерційними документами, чи  тільки комерційних документів  здійснюється в такий спосіб  ( див. Додатки 6.4 рис.1).

     .після укладення контракту, в якому сторони вказують банки, що будуть здійснювати розрахунки (1), експортер відвантажує товар (2), відповідно до умов укладеного контракту. Одержавши від транспортної організації транспортні  документи (3), він готує комплект документів, до якого входять комерційні, а можливо і фінансові документи, і подає їх до свого  банку ( банку - ремітента), використовуючи при цьому інкасове доручення.(4). Одержавши від довірителя документи, банк ремітент перевіряє їх за зовнішніми ознаками, які вказані в інкасовому дорученні, і надалі діє згідно з інструкціями довірителя, які містяться в даному дорученні.

     Банк емітент відправляє документ банку інкасатору.(5), котрий як  правило є банком країни експортера.

     Банк-інкасатор, одержавши інкасове доручення та документи, передає їх платнику(6) для перевірки, з метою отримання від нього платежу або акцепту згідно з інструкцією, яка міститься в інкасовому дорученні. Після отримання платежу від імпортера (7) банк переказує йому документи. Банк інкасатор переказує виторг банку-ремітенту(8) . Отримавши переказ, банк-ремітент зараховує виторг на рахунок експортера.


В інкасовому дорученні можуть бути приведені наступні види інструкцій у відношенні комплекту документів, до яких воно (доручення) додається:

"Видати документи платнику проти акцепту" використовується за умови розрахунків з імпортером за готівку.

"Видати документи платнику проти акцепту"  використовується при розрахунках у кредит  (на виплату). У цьому випадку імпортер одержує комплект документів тільки після акцепту їм перекладного векселя (тратти), що входить у комплект документів і виставлені, у такий спосіб експортером імпортеру. За допомогою акцепту імпортер приймає на себе зобов'язання зробити платіж в обумовлений термін.

"Видати документи без оплати" використовується, коли представлений імпортеру короткостроковий комерційний кредит (звичайно на термін до 3-х місяців) не забезпечується векселем. При цьому експортер, як правило, вимагає від імпортера  забезпечення банківських гарантій по забезпеченню платежів. Така вказівка в інструкції може бути дана також під письмове зобов'язання платника виконати платіж у визначений умовами контракту термін.

Інкасова форма розрахунків досить проста і надійна. Вона вірогідна імпортерам, тому що при цьому оплата здійснюється  вже за  поставлений товар, та й витрати по касових операціях порівняно не великі. Однак інкасова форма розрахунків має ряд недоліків, Зв'язаних насамперед із тривалим періодом часу на транспортування товару, просування документів через банки і їх оплату (акцептом). Тому експортер у даному випадку піддається валютним ризикам, а також ризику неплатежу. Перший вид ризику можна уникнути за допомогою захисних валютних застережень.

Ризик неплатежу уникнути практично неможливо, тому що імпортер може відмовитися від оплати представлених документів, наприклад, у зв'язку з різким погіршенням кон'юнктури ринку даного товару. Тоді вже доставлений товар, якщо цього вимагали умови контракту, необхідно буде , зберігати, а новий покупець може використовувати скрутне становище експортера і диктувати свої умови покупки.

З метою зниження ризиків експортера при використанні інкасо  в контракти досить часто  включають наступні умови.

- перерахування платежу на рахунок експортера робиться негайно проти телеграфного повідомлення банку імпортера про прийняття товарних документів на інкасо  і відправленні їх йому;

- надання експортеру гарантій банку про оплату в межах визначеної суми;

- розрахунки за постачання товару  здійснюються третьою особою , частіше банком, за рахунок засобів імпортера, що знаходяться  на депозиті  цієї особи. яка приймає на себе зобов'язання перед експортером про оплату постачань товару.

3.3 Розрахунки у формі документарного акредитиву

    Для експортера найбільш вірогідною формою розрахунку є документальний акредитив, тому що захищає його від ризику неплатежу, валютних і політичних ризиків. У цьому випадку банки та їхні клієнти керуються "Уніфікованими Правилами і звичаями для документарных акредитивів", розробленими і затвердженими Міжнародною торговельною палатою. Правила визначають види акредитивів, способи і порядок їхнього виконання і передачі, зобов'язання і відповідальність банків, вимоги до документів, що представляються по акредитиву, тлумачення різних термінів і т.д. Відповідно до Правил "...акредитив..." являє собою односторонньо умовне грошове зобов'язання банку, видане їм з доручення клієнта - наказодателя аккредитива-бенефициара (імпортера) на користь його контрагента за контрактом (експортера), по якому банк, що відкривається акредитив (банк-емітент), повинний зробити бенифициару чи платежу акцептувати його тратти й оплатити їх у чи термін уповноважити інший банк зробити   такі платежі, чи акцепт негоціацію тратт бенифициара за умови надання їм документів, обговорених акредитивом і при виконанні інших умов акредитива.

Іншими словами, акредитив у зовнішній торгівлі по своїй суті означає передачу імпортером  своєму банку зобов'язань зробити розрахунки з експортером проти представлення їм необхідних торгових документів. При цьому банк-емітент при відкритті акредитива вказує яким  чином виробляється зарахування засобів. Зовнішньоторговельні розрахунки у формі документарного акредитива виробляються в наступному порядку (див. Додатки 6.4  рис.2)

     Експортер та імпортер укладають між собою контракт (1), в якому вказується, шо розрахунки за поставлений товар здійснюватимуться у формі документарного акредитиву. Після укладення контракту експортер готує товар до відправлення, про що повідомляє експортера. (2). Одержавши повідомлення експортера, покупець направляє своєму банку заяву про відкриття акредитиву, в яких указує умови платежу(3), що містяться в контракті. Після оформлення відкриття акредитива банк емітент відправляє акредитив до іноземного банку, як правило до банку, що обслуговує експортера (4) (авізуючого банку). Авізуючий банк перевіряє достовірність одержаного акредитива, сповіщає  експортера про відкриття та умови акредитива.(5). Якщо експортер приймає умови. Він відвантажує товар.(6). Одержавши від транспортної організації транспортні документи (7), експортер подає їх разом з іншими документами до свого банку (8) Перевіривши документи. Банк експортера відсилає їх банку – емітенту (9) для оплати, або акцепту.. Отримавши документи, банк-емітент переказує суму платежу банку, що обслуговує експортера.(11). Банк експортера зараховує виторг на рахунок експортера (12). Імпортер, отримавши від банка емітента комерційні документи вступає у володіння товаром (13).

3.4 Види акредитивів.

У практиці зовнішньоторговельних розрахунків використовуються різні види акредитивів: відкличні і безвідкличні; підтверджені і непідтверджені; перекладні (трансфортабельні); револьверні (поновлювані); покриті і непокриті.

По відкличному акредитиві  імпортер чи банк-емітент у будь-який час можуть змінити умови оплати,  чи  взагалі анулювати його без повідомлення експортера (Бенефіціар). Тому для експортера він не вірогідний, тому що не забезпечує йому необхідних гарантій оплати. У практиці розрахунків використовується рідко.  Найбільш широке застосування одержали безвідкличні  акредитиви, що не можуть бути анульовані (змінені) банком до закінчення терміну платежу без згоди експортера. Отже. у цьому випадку банк-емітент гарантує виконання акредитива, тобто оплати товару протягом визначеного терміну, обумовленого валютно-фінансовими умовами міжнародного контракту купівлі-продажу.

Під підтвердженим акредитивом розуміють той, котрий має додаткову гарантію платежу, надану іншим банком, що не є банком емітентом, при цьому банки, що підтверджують акредитив, приймають на себе відповідальність оплачувати документи за умовами акредитива, якщо банк емітент  не зможе чи відмовиться зробити платіж. У міжнародній практиці акредитиви, що відкриваються банком імпортера, часто підтверджує банк експортера. Однак у зовнішньоторговельних розрахунках суб'єктів ЗЕД України це не прийнятно. Тому варто уникати випадків, коли невеликі банки і банки не кореспонденти  НБУ звертаються до останнього з проханням підтвердити умови акредитива, що  відкривається на користь якого-небудь суб'єкта ЗЕД. У випадку видачі такого підтвердження НБУ несе відповідальність перед суб'єктом ЗЕД за неплатоспроможність іноземних фірм-покупців (імпортерів), за їх відмовлення від угоди і навіть за банкрутство банків-емітентів. Усе це вкрай невірогідне нашим вітчизняним експортерам, зокрема, і українській стороні в цілому. Тому в цих випадках НБУ частіше вимагає підтвердження іноземних акредитивів першокласними банками кореспондентами. Якщо банк-емітент не є банком-кореспондентом НБУ, то підтвердження такого акредитива першокласним банком є обов'язковим.

З погляду засобів акредитива для розрахунків з декількома постачальниками виділяють трансфортабельні (перекладні) акредитиви. Вони використовуються в тих випадках, коли експортер не є єдиним постачальником усієї партії товарів. Тоді він за умовами трансфортабельного акредитива одержує право (опціон) передачі права на  частину всіх засобів третьої  особі у своїй  країні  чи за рубежем, для чого він  дає необхідні вказівки банку.

По способу використання засобів акредитивів можна виділити поновлювані (револьверні). Вони застосовуються в основному при регулярних постачаннях товару, наприклад, за договором консигнації. У цьому випадку сума акредитива в міру виплат за партію постачання товару в межах суми акредитива автоматично відновляється в рамках установленого загального ліміту і терміну дії акредитива.

По способу забезпечення валютними ресурсами акредитиви можуть бути покритими і непокритими. При відкритті покритих акредитивів банк-емітент одночасно переводить валютні засоби, що є забезпеченням і джерелом платежу по цьому акредитиві. При відсутності попереднього переказу  акредитив вважається непокритим. У міжнародній практиці і зовнішній торгівлі України використовуються в основному непокриті акредитиви.

Принципово важливим питанням при зовнішньоторговельних розрахунках по документарному акредитиві є  час його відкриття і термін дії акредитива. Він завжди відкривається заздалегідь. Найкращий варіант для експортера, коли акредитив відкривається через кілька днів після укладення контракту купівлі-продажу. Крім того, експортер звичайно наполягає на більш тривалому терміну дії акредитива, обґрунтовуючи це необхідністю підготовки товару до відправлення, відвантаженню його і передачі документів у банк. Однак, найчастіше акредитив відкривається протягом декількох днів після телеграми експортера про готовність товару до відвантаження. У контракті купівлі-продажу звичайно передбачаються різного роду санкції за несвоєчасне відкриття акредитива імпортером, тому що в цьому випадку експортер несе додаткові витрати, зв'язані по збереженню підготовленого до відвантаження товару, а також уповільненням  оборотності свого капіталу. Акредитив частіше відкривають на термін від 30 до 150 днів, а іноді і більше, на суму фактичної вартості товару. До неї можуть додаватися й інші витрати, наприклад відсотки за користування кредитами. Банки надають великого значення правильності оформлення документів, передбачених акредитивними інструкціями, і своєчасності надання їх у банки (комерційний рахунок, чи коносамент дублікат . накладної, страховий поліс, сертифікат якості і кількості товару, тратти та ін.).

3.4 Розрахунок по банківському переказу і по відкритому рахунку
   Банківський переказ  в зовнішньоторговельних розрахунках є  по своїй суті доручення банком імпортера банку експортера виплатити одержувачу перекладу (експортера) визначену суму валюти. При цьому імпортер (переказодавач) може домовитися про умови цих виплат експортеру переказу, проти надання їм визначеного документа, наприклад розписки в одержанні товару.


Зовнішньоторговельні розрахунки у формі банківських переведень відрізняє відносна простота , швидкість  (у випадку використання системи СВІФТ) і невисока вартість банківських операцій. (див. Додатки 6.4  рис.3 )

     Після укладення контракту (1) між імпортером та експортером, імпортер направляє в банк заяву на переказ (2). Поставка товару (3) може передувати переказу або відбуватися за ним, що визначається контрактом і валютним законодавством країн. Банк імпортера, прийнявши платіжне доручення від імпортера, відправляє від свого імені платіжне доручення (4) у платіжний банк експортера. Одержавши платіжне доручення банк експортера зараховує кошти на рахунок експортера (5).

  Однак у цьому випадку одна зі сторін завжди несе на собі істотний фінансовий ризик: при платежах після постачання товару експортер  несе ризик неплатежу, а у випадку авансових платежів імпортером до постачання товару він піддається до ризику не постачання товару взагалі, чи постачання не в повній відповідності з контрактом купівлі-продажу. Тому застосування банківських переведень у зовнішньоторговельних розрахунках дуже обмежено.


У міжнародній торговій практиці використовуються також платежі по відкритому рахунку. Розрахунок у такій формі найчастіше застосовується між фірмами й організаціями економічно розвинених країн у випадках постійних відвантажень товару згідно контракту купівлі-продажу експортером  імпортеру чи посереднику при договорі консигнації. Вони періодично оплачують постачання шляхом перекладу валюти. Період між черговими платежами залежить головним чином від середнього інтервалу між постачаннями товару (щодекадно, щомісяця, щокварталу). Рахунка в цьому випадку відкриваються не в банках, а в бухгалтерських книгах безпосередньо у експортера й імпортера. Така форма розрахунків найбільш економічна в зв'язку з відсутністю витрат по банківських операціях, однак можлива лише при достатньому ступені взаємної ділової довіри і тривалих, постійних ділових відносин між продавцем і покупцем. В зовнішній торгівлі України розрахунки по відкритому рахунку з організаціями і фірмами розвитих країн, як правило, не використовуються.

4.ЗАСОБИ ПЛАТЕЖУ

4 1 Правова основа векселів.

     От уже кілька сторіч  як у міжнародній, як і у внутрішній торгівлі, як засіб платежу використовується вексель, що одержав найбільше  поширення в останні десятиліття. Це  пояснюється тим, що в зовнішній і внутрішній торгівлі широко застосовується комерційний кредит, наданий контрагентами один одному  який є  одним з найбільш діючих інструментів сучасної конкурентної боротьби на світовому ринку за ринки збуту. 

Обіг векселів регулюється спеціальними нормами вексельного права, більш строгого в порівнянні з цивільним правом. Учасникам ЗЕД необхідно добре знати наявні відмінності й  особливості вексельного законодавства,  що використовується  різними країнами, і обмовляти в контрактах купівлі-продажу якої з діючих нормативних актів буде регулювати  відношення з контрагентом по угоді.

Світова практика зовнішньоторговельних розрахунків з використанням векселя як платіжного  засобу в залежності від  різних факторів виробила цілий ряд нормативних актів по вексельному праву, як бази вексельного законодавства.

У залежності від бази вексельного законодавства всі країни світу можна об'єднати в три групи, Найбільш численну групу утворять країни. вхідні в Женевську систему вексельного права. Одні з них  уніфікували своє вексельне  законодавство відповідно до Женевської вексельної конвенції 1930 р., а інші, прийнявши Єдиний вексельний закон (ЕВЗ), поклали його в основу свого національного вексельного законодавства.

Другу групу утворюють країни англо-американського вексельного права. У неї  входять держави, чиє вексельне законодавство засноване на базі англійського Закону про переведені  векселі 1882 р. чи Єдиний  Торгового   Кодексу  (ЄТК  США  (1962 р.). 

Третю нечисленну групу утворюють країни, чиє вексельне законодавство не входить у жодну з двох основних систем вексельного права і не засновано на якому-небудь одному, загальному для всіх цих країн, вексельному праві.

У випадку використання векселя як платіжний засіб між контрагентами країн з різним вексельним законодавством, їм необхідно в зовнішньоторговельному контракті обмовити, яке з національних законодавств буде регулювати їхні відносини. При цьому може бути законодавство країни експортера, чи імпортера третьої країни.

Вексельне законодавство будь-якої системи розрізняє два основних види векселів: простий вексель ("соло-вексель") і перекладений  вексель ("тратта"). Простий вексель – це безумовне зобов'язання векселедавця здійснити платіж визначеної суми грошей пред'явнику чи векселя особі, зазначеної у векселі, чи його наказу, у встановлений термін і за вимогою через зазначений період часу.

Перекладний вексель ("тратта") – це документ, що містить письмову безумовну указівку векселедавця (трасанта) особі, на яку виставлений вексель, тобто платнику (трасатові), сплатити зазначену суму грошей пред'явнику  векселя особі, зазної  у векселі, чи його наказу, через установлений чи термін за вимогою.

На відміну від простого векселя платником по "тратті" є не векселедавець, а інша особа, що за допомогою акцепту приймає на себе зобов'язання оплатити перекладний вексель у встановлений їм термін. В зовнішньоторговельних розрахунках застосовуються в основному перекладні векселі; простій – лише при оформленні заборгованості по банківських кредитах.

 4.2 Вимоги до оформлення перекладного векселя

Вексель повинний бути складений у письмовій формі і містити визначений перелік обов'язкових реквізитів.

Так, відповідно до Женевського Єдиного вексельного закону (ЄВЗ) перекладний вексель повинен містити:

найменування "вексель", включене в сам текст документа на тій мові, на якому складений документ ("вексельна мітка"); проста і нічим не обумовлена пропозиція сплатити визначену суму грошей; найменування платника (трасант); указівка терміну оплати; указівка місця, у якому повинний бути зроблений платіж; найменування того, кому і за наказом кого повинний бути зроблений платіж (одержувача, ремітента); указівка дати і місця складання векселя; підпис того, хто видає вексель (векселедавця, трасанта).

Документ, у якому відсутній  будь-який з вищевказаних реквізитів, не має юридичної чинності перекладного векселя, за винятком деяких випадків. Так, вексель, термін платежу по якому не зазначений, розглядається як підлягаючій оплаті по пред'явленню; при відсутності особливої вказівки, місце складання документа вважається місцем платежу і місцем проживання векселедавця. У той же  час для векселя за англійським законом відсутність "вексельної мітки", місця виставляння чи векселя місця його платежу не є ознакою його недійсності, що робить його більш ліберальним у порівнянні з векселем по ЄВЗ.

У практиці зовнішньоторговельних розрахунків широко застосовується оборотний перекладний вексель. Оборотним є вексель, виставлений  пред'явнику наказу. При цьому вексель є платежем наказу, якщо він містить застереження про  наказ якщо він оплачується визначеної особі, але не містить слів, що  забороняють передачу. Вексель же з застереженням, але забороняючи   передачу, буде дійсним між сторонами, але не може бути оборотним. Форма перекладного векселя по ЄТК США відповідає положенням англійського закону з тією лише особливістю, що для оборотного векселя, складеного на користь визначеної особи, необхідне включення у вексель застереження про  наказ чи позначки "перекладний" – "exhange".

 Обов'язок трасанта полягає в тому, що він несе відповідальність перед власником векселя за його акцепт і оплату. Однак згідно ЄВЗ трасант, виставляючи вексель, може скласти із себе відповідальність за акцепт трасата, але не за платіж, незважаючи ні на яку зроблену їм застереження на векселі.  По англо-американському ж законодавству трасант вправі скласти із себе відповідальність як за акцепт, так і за платіж.

У зв'язку з тим, що платник (імпортер) стає відповідальним за перекладним векселем лише після підтвердження своєї згоди на його оплату, трасант  (експортер), перш, ніж випустити вексель у звертання, направляє його трасату для одержання такої згоди – акцепту.

Акцепт оформляється написом на векселі ("акцептований", "прийнятий", "зобов'язуюся заплатити"  та ін.) і підписується платником, хоча юридичну чинність акцепту має і простий підпис платника (трасата), зроблений на лицьовій стороні векселя. 

Згідно ЄВЗ, акцепт повинний бути безумовним, однак може бути обмежений частиною вексельної суми. У результаті акцепту трасат (платник) стає акцептантом, тобто основним вексельним боржником. Він відповідає за своєчасну оплату векселя, а у випадку неплатежу, власник векселя має право на прямий позив до нього. До речі, за простим векселем векселедавець має зобов'язання, аналогічні акцептантові за перекладним векселем.

4.3 Порядок передачі векселів

У зв'язку з тим, що вексель є оборотним документом, вексельне законодавство передбачає порядок передачі векселів. Звичайно передача вимог по векселях виробляється за допомогою індосаменту – спеціального передатного напису, зробленого на зворотному боці векселя. Особа, що передає вексель таким чином, називається індосантом, а та що одержує  вексель – ремітентом. Відповідно до "Положення про перекладний і простий вексель" індосамент повинен бути простим і нічим не обумовленим. Всяке обмежуюча його умова вважається ненаписаною. Частковий індосамент не дійсний. Індосамент повинен бути написаний на перекладному  векселі, чи на приєднаному до нього аркуші ( додатковий  аркуш), що  мусить бути підписаний індосантом.

Розрізняють кілька видів індосаментів:

- повний індосамент  вказує особу,  яка чи за чиїм наказом повинний тепер відбуватися платіж;

 - бланковий індосамент  складається лише з підпису індосанта і має силу індосаменту на пред'явника, тому що не вказує конкретної особи, якій він переуступає вексель;

- передоручений  індосамент, так само як і повний, указує конкретну особу , але при цьому містить застереження, що забезпечує цієї особі  просте доручення ("валюта до одержання", "як довіреному" і т.д.) Одержавши вексель по такому індосаменту, векселедавець може індосувати вексель тільки в порядку передоручення.

В зовнішньоторговельних розрахунках у кредит, коли вексель виступає як засіб платежу, важливим питанням є гарантія своєчасності і повноти платежу. По Женевській конвенції оплата векселі може бути гарантована за допомогою авалю, тобто спеціального вексельного поручительства. Аваль виражається словом "аваль", "вважати за аваль" та інше, і підписується особою, що приймає на себе вексельне поручительство. Закон розглядає як аваль один лише підпис, поставлений на лицьовій стороні векселя, якщо вона не є підписом векселедавця (трасанта) чи акцептанта.

На цю обставину варто звернути увагу при одержанні авалю іноземного банку на перекладних векселях, виставлених українськими партнерами (експортерами) на іноземних одержувачів (імпортерів). При цьому необхідно перевірити, щоб в авалі було зазначено, що він даний за акцептант (покупця). Аваліст несе ту ж відповідальність, що і сторона, за якої він дав аваль, хоча він і може обмежити зобов'язання в частині суми оплати, терміну чи платежу якою-небудь умовою.

Аваль підвищує надійність векселя як засобу платежу і тому сприяє вексельному обігу.

4.4.  Використання векселів у часі

Вексель видається на різні терміни. Відповідно до ЄВЗ, він може бути виданий з терміном платежу:

по пред'явленню. Це перекладний вексель, термін платежу по якому  не визначений і розглядається як підлягаючій оплаті по пред'явленню;

на визначений  термін часу від пред'явлення;

на визначений термін  часу від складання;

на визначену дату.

Векселя з іншими формами встановлення термінів платежу є не дійсними. Крім того, термін платежу, визначений векселем, є  твердим тобто ніякі пільгові (граційні) дні ні за законом, ні  по суду не допускаються. Вексельні закони передбачають також терміни надання векселів до оплати.

 Так, по ЄВЗ векселі з визначеним терміном платежу  повинні бути пред'явлені до оплати в день наступу терміну платежу, або протягом двох наступних робочих днів. Векселя терміном по пред'явленні оплачуються по їхньому пред'явленні протягом одного року з дня його видачі. При цьому зазначений термін може бути скорочений чи продовжений трасантом і скорочений індосантами. ЄВЗ спеціально обмовляє, що терміни, установлені  законом, чи зазначені у векселі. не включаються в  день, від якого починається термін.

При цьому не робочі дні зараховуються в термін, однак якщо платіж за векселем приходить на встановлений законом країни не робочий день, тобто оплата може  вимогтися тільки лише в перший наступний робочий день. Форс-мажорні обставини є підставою для продовження терміну платежу. Термін платежу за векселем також може бути пролонгований (продовжений)  за домовленістю між його учасниками (власниками і платником). При цьому способи пролонгації законом спеціально не обмовляються. Вони вироблені світовою практикою і застосовуються в наступних формах:

   - проста пролонгація припускає, що за домовленістю між власником і платником термін  для пред'явлення  векселя до оплати буде продовжений без зміни терміну платежу, зазначеного на векселі. У зв'язку з цим первісний характер вексельного зобов'язання по своїй суті не змінюються. Терміни для пред'явлення протесту і терміни  іскової  давнини  також обчислюються не від відстроченої дати, а від дати платежу, зазначеної у векселі.

- пряма пролонгація означає внесення у вексель нової дати платежу. У цьому випадку уже використовуються положення вексельних законів у відношенні порядку внесення у вексель змін і, що випливають з цих  наслідків для відповідальності осіб, що підписали вексель до і після внесення змін у текст векселя. Так, особи, що поставили свої підписи до зміни терміну платежу, будуть нести відповідальність у зв'язку з новим текстом тільки підтвердивши згоду вторинним підписом векселя (реакцепта).

 -непряма пролонгація відбувається шляхом виставляння нового векселя з більш пізнім терміном платежу. Власник при цьому мусить також одержати на новому векселі підпис всіх осіб, що підписали первісний вексель, якщо він хоче зберегти їхню відповідальність по цьому векселі.

Якщо власник векселя вчасно представив його до оплати, а боржник не в змозі його оплатити, то у векселедавця  є  можливість пред'явити претензії індосантам і трасантові, тобто здійснити регрес вимог.

Отже, регрес – це зворотня вимога про відшкодування суми, пропонована однією особою до іншої зобов'язаної особи. Він використовується при протесті  векселя чи чека. Разом з тим право регресу проти трасанту, індосантів і авалістів може бути реалізовано тільки за умови, якщо відмовлення платника від оплати векселя підтверджений документом-протестом у неплатежі, тобто актом, складеним в публічному порядку, що встановлює невиконання платником своїх зобов'язань у відношенні оплати векселя.

4.5 Чек як засіб платежу

Іншим видом засобу платежу в зовнішньоторговельних розрахунках є

чек. Він так само як і вексель призначений для обігу.  Однак, якщо векселі призначені для обігу в комерційному кредиті, то чеки обслуговують наявний обіг

. Чек – це письмовий наказ чекодавця банку-платнику зробити за рахунок засобів чекодавця, що знаходяться в банку, виплату зазначеної в чеку суми власнику чека наявними чи зарахувати цю суму на його рахунок.


Використання чеків також регламентується спеціальними нормами права. Це насамперед Єдиний закон про чеки (ЄЗЧ), в основу якого покладена Женевська чекова конвенція.


Відповідно до неї чек повинний мати наступні реквізити:

найменування "чек", включене в самий текст документа на тій мові, на якому цей документ складений;

простої і ні чим не обумовлена пропозиція сплатити зазначену суму;

найменування того, хто повинний платити;

указівка місця, де повинний бути зроблений платіж;

указівка дати і місця складання чека;

підпис того, хто видає чек (чекодавця)

"Положення про чеки", що регламентує звертання чеків у СНД. відрізняється від ЄВЗ на один додатковий реквізит, - указівка рахунка, з якого повинна бути проведена виплата. По англо-американському законодавству чек є різновидом перекладного векселя і на нього поширюються умови, передбачені для такого векселя.

Необхідно мати у виді, що місяць видачі чека і сума чека повинні бути виражені прописом, при чому сума – написана від руки. Ніякі виправлення у тексті чеку не допускаються.

Чек може бути виданий на пред'явника (пред'явницький чек). за наказом визначеного обличчя (ордерний чек), чи на ім'я визначеної особи  (іменний чек). Якщо у чеці не визначено, що він виданий чи наказу на ім'я визначеної особи, то чек вважається виданим на пред'явника. передача пред'явницького чека відбувається шляхом простого вручення, а ордерного чека – шляхом передатного напису на звороті чека. При цьому напис повинний містити позначення особи , який  переданий чек, і, підпис особи, що передала (іменний передатний напис) чи тільки підпис особи, що передала (бланковий підпис).

 Якщо останній підпис на звороті бланкова, то чекоутримувач може:

перетворити бланковий напис  на іменну на своє ім'я чи на ім'я іншої особи;

передати чек іншої особі за допомогою нового передатного іменного чи бланкового напису;

передати чек іншої особі за допомогою простого вручення.

"Положення про чеки" передбачає можливість акцепту чеків банком, якщо вони виписані на нього. Акцепт зобов'язує платника (банкіра) перед чекодавцем оплатити чек, пропонований у встановлений термін, тобто фактично є забезпеченням платежу. Платником по чеку може бути тільки кредитна установа (банкір), тому що платіж по чеку зв'язаний із засобами, що знаходяться на рахунку чекодавця в цій кредитній установі. Між чекодавцем і платником установлюється домовленість, по якій чекодавець одержує право виставляти чеки, а банкір (платник) оплачує їх. Чек може бути оплачений лише при наявності повного його покриття. Це або грошова сума на рахунку чекодавця, або кредит, відкритий чекодавцю відповідно до статуту кредитної  установи (платника).

Чек підлягає оплаті по пред'явленні протягом десяти днів із дня його видачі (на території СНД). При цьому день видачі чека не враховується. Чеки, виставлені за кордоном з оплатою в СНД, повинні бути пред'явлені до оплати протягом 6 місяців із дня їхньої видачі.

· Чек, на лицьовій стороні якого проведені рівнобіжні лінії (загальне перекреслення), незалежно від того, ким вони проведені ( чекодавцем, чи одним з чекодавців), може бути оплачений тільки  у кредитній установі. Чек, лицьова сторона якого перекреслена двома рівнобіжними лініями і між ними вписане найменування кредитної установи (спеціальне перекреслення), може бути оплачений тільки  у  пойменованій кредитній установі. У залежності від того, хто є чекодавцем, чеки можна розподілити на фірмові (видані комерційними організаціями) і банківські (виставлені кредитними інститутами).

5.  КРЕДИТУВАННЯ В МІЖНАРОДНІЙ ТОРГІВЛІ

   Кредит відіграє важливу роль у розвитку міжнародної торгівлі, тому що сприяє істотному росту обсягу світового товарообігу. Умови кредитування експорту є важливим чинником конкурентної боротьби як окремих фірм, так і держав у цілому за ринки збуту. Кредитування в зовнішній торгівлі особливо активно стало використовуватися в післявоєнний період, а з початку 60-х років експортний кредит став нормою міжнародної торгівлі. Це особливо характерно при експорті такого дорогого товару, як машини й устаткування. За деякими оцінками довгостроковий міжнародний кредит у різній формі обслуговує в даний час близько 80% експорту машин і устаткування. У  кредитуванні і страхуванні зовнішньої торгівлі важлива роль належить державі. Усе це необхідно приймати до уваги підприємствам, що орієнтують свою діяльність на зовнішній ринок.

5.1 Основні форми і різновиди зовнішньоторговельного кредиту

Для фінансування зовнішньої торгівлі використовуються різні форми кредитів, що розрізняються складом учасників кредитних відносин, термінами надання, технікою проведення кредитних операцій і інших ознак. Звичайно роль кредиторів грають приватні фірми, державні установи і міжнародні фінансові організації. Звідси і кредитування має такі форми, як фірмові, банківські, державні і міжнародні кредити. По термінах розрізняють короткострокові (до одного року), середньострокові  (до п'яти років), і довгострокові (понад п'ять років) кредитування.

У  світовій практиці кредитних відносин розрізняють  два види кредитів:: комерційний і фінансовий. Перший носить, як правило, строго цільовий характер  і призначений головним чином для фінансування зовнішньої торгівлі. При цьому, якщо експортер дає комерційний кредит імпортеру, то він звичайно зобов'язує його купувати строго визначений товар. Тому такі  комерційні кредити називають зв'язаними.

Надання ж фінансового кредиту ніякими умовами його використання звичайно не обмовляється. Найбільш розповсюдженою (традиційною) формою комерційного кредитування експорту є фірмовий кредит, наданий експортером іноземному покупцю у виді відстрочки платежу. Звичайно він оформляється шляхом виставляння експортером перекладного векселя (тратти) на імпортера, що акцептує його при одержанні товаророзпорядчих документів. За домовленістю сторін зобов'язання імпортера по погашенню кредиту може бути оформлено не траттою, а простим векселем, виставленим імпортером на користь експортера з чітко сформульованими зобов'язаннями покупця виплатити позначену суму в зазначений термін. У будь-якому випадку при фірмовому кредиті як платіжний засіб виступає вексель, і тому таку форму кредитування ще називають вексельною. Дуже часто метою одержання переваг у конкуренції експортер надає імпортеру пільговий період (6-12 місяців) у виді відстрочки початку погашення наданого комерційного кредиту після повного його використання, тобто з дня постачання останньої партії товару. Термін вексельного кредиту визначається  насамперед видом самого товару, Так, постачання машин і устаткування звичайно кредитуються на термін до 7 років; при експорті сировини і матеріалів надаються  короткострокові кредити, найчастіше по простих векселях.

У розрахунках між постійними контрагентами, особливо при багаторазових постачаннях однорідних товарів дрібними партіями (наприклад, за договором консигнації) іноді застосовується така форма фірмового короткострокового кредитування, як кредит по відкритому рахунку. У цьому випадку експортер відносить вартість відвантаженого товару на дебіт рахунка, відкритого їм у системі внутрішнього обліку іноземному покупцю, що погашає свою заборгованість в обговорені контрактом купівлі-продажу терміни (звичайно  щомісяця чи щокварталу). При цьому розрахунки ведуться, як правило, без банківського посередництва з використанням поштових переказів.

Особливий різновид фірмового кредиту являє собою аванс покупця. Він виплачується у виді наявних платежів експортеру після підписання контракту в розмірі 10-15 вартості замовлених машин і устаткування.

З боку інтересів експортера фірмове кредитування має ряд недоліків. Воно зв’язано з валютними і кредитними ризиками, сковує оборотний капітал фірми кредитора, тобто  експортера, погіршує її балансові показники і платоспроможність. Тому фірмовий кредит часто сполучається з різними формами банківського обслуговування експортерів, кредитування зовнішньоторговельних операцій, що являє собою власне кажучи елементи банківського кредитування зовнішньої торгівлі.

Специфічним різновидом короткострокового кредитування експорту і посередницької комерційної діяльності є факторинг. Суть його полягає в інкасуванні  (стягненні) дебіторської заборгованості експортера з виплатою суми рахунків  негайно, чи в міру погашення заборгованості. Факторингові послуги звичайно надаються комерційними   банками чи спеціалізованими комерційно-фінансовими фірмами експортера, що розраховуються з імпортером по відкритому рахунку. При цьому факторинг звільняє експортера від кредитного ризику по експортних операціях, тобто від неплатежу, несвоєчасного чи не повного платежу, а  тобто  і від витрат по страхуванню  кредиту. Перевагою факторингу є і те, що до посередника (фактору) переходить бухгалтерський облік і право стягування боргів з неакуратних платників. Комерційний  характер послуг факторських компаній  дозволяє переносити на них не тільки частину функцій бухгалтерії і відділу реалізації, але і доручити проведення аналізу збутової стратегії, перспектив і фінансових результатів виходу на ринок.

Звичайно факторингові фірми купують платіжні вимоги експортера до імпортерів з терміном платежу від 30 до 120 днів. При цьому 80% вартості постачань оплачується негайно, а  сума, що залишилась, виплачується у встановлений термін незалежно від одержання факторською фірмою експортного виручки.

Вартість факторингового обслуговування залежить від виду послуг, фінансового стану клієнта, якості боргових вимог, обсягу операцій і т.п. і складає 0,5-3% від суми обігу, а також відсотки по отриманих кредитах. Незважаючи на порівняно високу вартість,  факторинг має визначені переваги для клієнта: прискорення оборотного капіталу, усунення ризику неплатежу, поліпшення структури балансу, зниження витрат  обігу та ін. Усе це має особливо  важливе значення для фірм із невеликим експортним обігом по зовнішньоторговельних операціях і на не освоєних ринках.

Із середньостроковим фірмовим кредитом безпосередньо зв'язане форфетування. Це кредитування зовнішньоторговельних операцій у формі покупки у експортера перекладних векселів (тратт), акцептованих імпортером. На відміну від звичайного обліку векселів комерційними банками, форфейтинг пропонує перехід усіх ризиків по борговому зобов'язанню до покупця -форвейтера (облік "без обігу"). Тому він вимагає обов'язкового надання надійних гарантій платежу по зобов'язаннях імпортера, Форфетування застосовується, як правило, при постачаннях машин і обладнання на великі суми з розстрочкою платежу до 5-7 років. Форфейтер приобретає векселя у експортера з визначеним дисконтом, тобто за винятком усієї суми відсотків. Розмір дисконту залежить від платоспроможності імпортера, терміну кредиту і ринкових процентних ставок по даній валюті. Вартість форфейтинга досить висока, але, у кінцевому разі, оплачується через ціну товару. Форфетор може перепродати куплені  у експортера векселя на вторинному ринку цінних паперів. Найбільш активні в угодах "а-форфе" західноєвропейські кредитні установи  і насамперед банки Швейцарії, Німеччини і Великобретании.

Форфетування, незважаючи не його досить високу вартість, у цілому вірогідно експортеру, тому що звільняє його від кредитних ризиків і поліпшує баланс за рахунок  дебіторської  заборгованості. Разом з тим зниження конкурентноздатності товару через включення в його ціну витрат  по форфетуванню, стримує широке застосування цієї форми кредитування, особливо першокласними позичальниками. Форфетування одержало велике поширення у фінансуванні постачань машин і устаткування західними фірмами в країни, що розвиваються.

Роль банківського кредиту у фінансуванні зовнішньої торгівлі значно зросла в останнє десятиліття. При цьому короткострокове банківське кредитування тісне зв'язано з розрахунками по експортно-імпортних операціях. Воно здійснюється у виді позичок під заставу товарів, товаророзпорядчих і платіжних документів шляхом акцептів і обліку векселів, а також в інших формах.

Розповсюдженою формою банківського експортного кредиту є акцептний кредит, при якому експортер одержує можливість виставляти на банк векселя на визначену суму (у межах кредитного ліміту). Банк акцептує ці векселі, гарантуючи тим самим їхню оплату боржником (імпортером) у встановлений термін. За бажанням експортера банком виробляється звичайно облік векселів, тобто покупка їх по номінальній вартості за винятком суми відсотків. Акцептовані першокласним банком векселя стають інструментом кредитування зовнішньої торгівлі, легко реалізуються на міжнародному валютному ринку. Найбільші ринки банківських акцептів знаходяться в Нью-Йорку і Лондоні.

Акцептний кредит звичайно сполучається з акредитивною формою розрахунків і виступає  в   різних  конкретних  видах. Однією з його різновидів є акцептно-рембурский кредит. Суть його в наступному. У межах погоджених лімітів кредитування банк імпортера виставляє  без відкличний акредитив на банк експортера. Той приймає на себе зобов'язання акцептувати  перекладні векселі (тратти) і оплатити їх по настанню зазначеного в них терміну. Після відвантаження товару експортер направляє платіжні і товаросупроводжувальні документи у свій банк. Той акцептує тратту і враховує її, виплачуючи експортеру вартість товару за винятком дисконтної ставки й акцептної комісії. Попередньо необхідні для цього засобу банк експортера одержує шляхом переобліку (перепродажу) тратти на світовому валютному ринку. При настанні терміну погашення кредиту останній власник тратти пред'являє її до оплати в банк, що здійснює платіж за рахунок відшкодування, отриманого від банку імпортера по безвідкличному акредитиві. До речі, як банк акцептанта може виступати і банк третьої країни.

Як бачимо,  акцептно-рембурський кредит, як і факторинг із форфейтингом, забезпечує прискорення оборотності оборотного капіталу виробника (експортера), чим і забезпечує більш високу ефективність його діяльності. Однак, усе вище зазначені, як і інші форми кредитування зовнішньої торгівлі у світовій практиці, можливі лише при чіткій і надійній фінансово-кредитній системі, до створення якої і повинна прагнути Україна.

Починаючи з 60-х років минулого сторіччя, досить розповсюдженою формою банківського кредитування експорту машин і устаткування стали кредити покупцю, надані  імпортерами чи їх банками.


Розрізняють кілька форм кредиту покупцю: кредит по разових контрактах ("кредитні лінії"), а також кредити на зміст об'єктів з постачанням устаткування. Такі кредити являють собою середньострокові і довгострокові позички (на 5-7 і більш років), призначені для закупівлі тих чи інших товарів у країні кредитора (експортера), тобто є власне кажучи зв'язаними. Часто самі банки виступають організаторами таких зовнішньоекономічних угод, безпосередньо беруть участь в узгодженні умов контрактів. Процентні ставки звичайно фіксуються в кредитній угоді на весь термін кредиту. Їхній рівень, як правило, відповідає вартості позикових засобів у тій же валюті на національному і міжнародному ринках позичкових капіталів. В особливих випадках процентні ставки встановлюються на більш низькому рівні. Тоді вони або субсидіюються державою, або різниця ставок включається експортером у ціну товару. Кредити покупцю використовуються, як правило, частинами в рамках погодженого кредитного ліміту в міру оплати експортних постачань. Сума кредит ,як правило, покриває 80-85% вартості машин, що поставляються, і устаткування. Інша частина покривається імпортером у виді авансових платежів, як правило, готівкою.


"Кредитні лінії" загального призначення, що відкриваються на визначену суму, дозволяють кредитувати постачання різним імпортерам країни, що одержує кредит. У постачаннях також можуть брати участь різні фірми на вибір імпортера. У цьому полягає одне з  переваг  кредитування експорту в такій формі – імпортер менш зв'язаний при визначенні потенційних постачальників.


Специфічною формою кредиту покупцю є так зване проектне фінансування на безобіговій основі. При відкритті такого кредиту банк керується не стільки кредитоспроможністю позичальника, скільки рентабельністю майбутнього об'єкта. Кредитор може закріпити за собою право на частину продукції майбутнього  об'єкта, чи на визначену частку прибутку (компенсаційна винагорода).


Кредити покупцю супроводжуються наданням банківських гарантій і страхових полісів спеціалізованих страхових установ. Незважаючи на додаткові витрати, загальна вартість даної форми кредитування може бути нижче, ніж ряду інших форм.

     5.2 Державна система кредитування і страхування зовнішньої торгівлі


Початок двадцятого століття характеризувалося зростанням державного втручання в економіку, розширенням експорту машинно-технічної  продукції і загостренням конкуренції на світовому ринку готової продукції, диференціацією банківської діяльності. Взаємодія  цих факторів послужила головною причиною виникнення національних систем фінансування зовнішньої торгівлі.


Державне втручання в господарське життя визначило й основні  характерні   риси такого фінансування – пільговість і цільове призначення.  Пільговість  виражається  насамперед у наданні бюджетних дотацій для того, щоб зацікавити іноземних партнерів у придбанні даних товарів, тобто дотації роблять зовнішньоторговельне фінансування більш пільговим, чим комерційні кредити. Однак воно має яскраво виражену цільову спрямованість і зв'язано з визначеним видом постачань і фірм країни донора (кредитора).


Державне фінансування зовнішньої торгівлі включає два тісно зв'язаних види діяльності – кредитування і страхування. Взагалі, уряд почав свою участь у системах фінансування зовнішньої торгівлі зі страхування приватних експортних кредитів. Це зробило експортні позички більш вірогідними для одержувача. Завдяки державним гарантіям стало можливе збільшення термінів кредитування експортером імпортера. Під державними гарантіями  в даному випадку розуміється, насамперед, страхування політичних ризиків, тобто ризиків, викликаних неплатоспроможністю  іноземного покупця в зв'язку з незалежними від нього причинами (війна, ембарго, переворот і ін.). При цьому приватні страховики зберегли за собою найбільш вигідні для них майнові і форс-мажорні ризики, зв'язані з транспортуванням товару.


Однак, усього цього, в умовах загострювання конкуренції за ринки збуту, , виявилося недостатньо й уряди стали на шлях прямого пільгового кредитування угод з метою просування національної продукції на зовнішні ринки. В умовах  кризи чи  інших потрясінь національної економіки, характерних сьогодні для України, при необхідності стимулювати її відновлення  чи  прискорений розвиток, використовується також фінансування власного імпорту для рішення внутрішніх проблем.


Державне втручання в зовнішньоторговельну діяльність привело до фактичного злиття комерційних і фінансових (банківських) кредитів у єдину економічну категорію. Дійсно, і банківські, і фірмові кредити, зберігши колишні найменування, у підсумку перетворилися в два різних по техніці оформлення, але єдиних за умовами виду позичок, наданих при сприянні уряду країни-донора.


Загострення конкуренції в сфері експортного фінансування постачань серійних машин і устаткування після другої світової війни, що грозить прийняти розмах кредитної війни, привело до необхідності міжнародного регулювання даної сфери економічної
 діяльності. Були прийняті ряд заходів для скорочення засобів і пільг державного фінансування національного експорту, а в кінцевому рахунку, у 1978р. переважною більшістю країн Заходу, що входять в Організацію економічного співробітництва і розвитку (ОЕСР), була прийнята Угода про уніфікацію умов експортних кредитів, що користаються державною підтримкою, що одержали назву "консенсусу". Ця угода визначає умови експортних кредитів і спрямована на обмеження розміру державних субсидій по них. Вона регулює ключові параметри експортного кредитування:  частку покриття пільговою позичкою мінімальної вартості угоди (не більш 85%);  мінімальний розмір і межі тривалості кредитного періоду (не менш двох років);  а також коло товарів і послуг  , що попадають під дану угоду (машино-техничні вироби і супутні їм послуги за винятком об'єктів високої вартості: судів, електростанцій, літальних апаратів і продукція оборонної промисловості); можливість сполучення зовнішньоторговельного фіксування і допомоги в одному контракті.

5.3.  Основні умови міжнародних кредитів


Терміни  вартості кредиту диференційовані в залежності від категорії країни – позичальника. З цією метою вони були спочатку поділені на три групи. До першого віднесли найбільш багаті держави з рівнем ВВП понад 4000 доларів США на душу населення; до другого – від 624 до 400 доларів, до третього – найменш забезпеченій групі країн віднесені держави з ВНП до 624 доларів на душу населення. З 1988 року пільгове кредитування країн першої групи було припинено. Погашення кредиту повинне здійснюватися рівними внесками не рідше одного разу в півріччя і починається не пізніше, ніж через 6 місяців з  дати  останнього  постачання чи введення в експлуатацію устаткування. Максимальний термін погашення кредиту встановлений для країн 1-й групи – 5 років (у виняткових випадках 8,5 років), 2-й групи – 8,5, 3-й групи 10 років.


Угода встановлює мінімум процентних ставок по експортних кредитах у залежності від терміну погашення кредиту і категорії країни-позичальника. З 1983р. автоматично коректуються мінімальні рівні процентних ставок у залежності від руху ставок на ринках капіталів, поступово наближаючи їх до ринкового рівня. З 1988р. експортні кредити країнам 1-й групи надаються тільки по ринкових процентних ставках. Для інших держав діє матриця мінімальних процентних ставок: від 9, 15% для країн 2-й групи з терміном надання кредиту на 2-5 років до 8,3% для країн 3-й групи з терміном більш 5 років.


"Консенсус" передбачає також установлення комерційних процентних ставок по експортних кредитах у ВКВ і ЄВРО. Ці ставки фіксуються щомісяця, виходячи з вартості довгострокових засобів на ринках капіталів для першокласних позичальників. Експортні кредити по ставках не нижче довідкових надаються  країнам – позичальникам з 1-й категорії. У випадку, якщо довідкова ставка по якій-небудь валюті опуститься нижче відповідної ставки матриці,  експортний кредит у цій валюті опуститься нижче відповідної ставки матриці, то експортний кредит у цій валюті по ринковій  ставці може наданий і позичальнику з 2-й і 3-й груп.


Оцінюючи механізм міждержавного регулювання експортних кредитів, необхідно підкреслити його серйозні недоліки, що  обумовлені його негнучкістю. Тому спеціалізовані агентства експортного фінансування ряду країн відмовилися  від кредитування експорту з підтримкою держави, надаючи кредити на ринкових умовах, на якому не поширюються обмеження "консенсусу". У цьому зв'язку в даний час проводиться  його реформування. 

5.4 Основні умови зовнішньоторговельних кредитів

Широке застосування зовнішньоторговельних кредитів  останні 10 років перетворює їх в умови усе більш сильного знаряддя конкурентної боротьби, як окремих експортерів так і держав у цілому. Основними умовами експортних кредитів звичайно є:

- сума  кредиту чи ліміт,

- термін надання,

- вартість кредиту,

- валюта кредиту,

- режим погашення.

. Сума кредиту

Розмір позички у відповідній валюті, видаваний позичальнику при банківському  кредиті  чи розмір платежу, на який експортером надається  відстрочка  імпортеру. Ліміт кредиту не перевищує 80-85% величини контракту, інша частина оплачується імпортером  готівкою.

Термін


У міжнародному зовнішньоторговельному кредитуванні розрізняють повний і середній термін  кредиту.


Повний термін кредиту включає:

· період часу, протягом якого позичальник використовує наданий кредит. Термін виконання – термін для оплати своїх зобов'язань, визнання покупцем заборгованості за кредитом,

- пільговий термін – час відстрочки погашення кредиту. Період часу з моменту закінчення використання до початку погашення кредиту. Він є дуже важливим елементом повного терміну, особливо, якщо це кредитування дорогого устаткування, техніки. Надання пільгового терміну дозволяє зменшити строк окупності капіталовкладень імпортера. Особливо важливе  значення  тривалість пільгового періоду має при реалізації компенсаційної угоди, коли валютна виручка від постачань на експорт продукції мусить компенсувати використання кредиту.

          - період погашення – термін, протягом якого відбувається повне погашення основного  боргу відсотка комісій, нарахованих по кредиту: 

                                    tкр  = tос + tп +tп2.

Звичайно, коли говорять про тривалість експортного кредиту, то мають на увазі пільговий термін погашення. При економічній оцінці різних варіантів кредитування: пільговий період; режим погашення, розраховується середній термін кредиту.  Він показує умовний період часу, протягом якого позичальник користається всією сумою кредиту. Якщо використання кредиту здійснюється рівномірно і погашення   теж рівномірне, то  термін може бути визначений як половина періоду використання, пільговий період, плюс,  половина періоду погашення. Ціна кредиту

                       tcр =  1/2 tос  +  tп  +  1/2 tп2

Ціна кредиту - сума коштів, що позичальник (імпортер) виплачує експортеру за користування кредитом. Головної складової ціни кредиту є: річна процентна ставка, нарахована не непогашену частину кредиту, плюс комісії, плюс збори.

          Основна і додаткова частина ціни. До основних елементів  ціни кредитор звичайно відносить ті з них, що виплачуються кредитору (експортеру). Додаткова частина ціни це та, котра виплачується третьою особою. Рівень процентних ставок по експортних кредитах залежить від кон’юнктури світового і внутрішнього фінансового ринку. Передбачено два види процентних ставок: фіксована (постійна); "плаваюча".

Фіксована ставка – поширюється на весь термін. Переглядається періодично через погоджений період часу (3 – 6 місяців) у залежності від ситуації на ринках капіталу.

Ставка, що плаває – процентна ставка складається з двох частин: 

         -  базова ставка, у якості якої використовується ЛІБОР ( ставка по наданню Лондонськими банками короткострокового кредиту,

надбавка  - предмет домовленості.

Нараховані відсотки виплачуються разом із платежами  по погашенню основного боргу і разом з ними утворюють витрати по обслуговуванню кредиту. За пільговий період здійснюється  нарахування відсотка, але не здійснюється  оплата.

Усі складові частини кредиту звичайно фіксуються в кредитній  угоді чи контракті купівлі – продажу і можуть бути легко проаналізовані позичальником

Валюта кредиту

Валюта  надання кредиту встановлюється  партнерами і буває: 

національна валюта експортера,

національна валюта імпортера,

національна валюта третьої сторони (за домовленістю),

рахунковою одиницею.

Вибір валюти впливає на ціну кредиту, тому що зміна курсу валюти кредиту може привести до  подорожчання чи знецінюванню її. Кредитор несе ризик знецінювання кредиту при використанні слабких валют і навпаки при сильній валюті в зв'язку з ростом суми застави ризик несе  боржник. Валюта погашення може не збігатися з валютною ціною кредиту, тому при виборі їхній враховується існуюча практика розрахунків; позиції контрагента на зазначеному ринку, їхні взаємини з кредитними установами.

Кредитування зовнішньоторговельних операцій – трудомістке завдання, рішенням якої займається спеціальна наука "Фінансова математика" . При виборі варіантів зовнішньоторговельних кредитів звичайно приймають: середній термін кредиту, гранд – елемент. За допомогою середнього терміну можна орієнтовно визначити ціну кредиту.

                           Цк  = Ск (dp/100(tcp

де: Цк       – ціна кредиту,

dp/100 – ринкова ставка,

tcp       - середній термін.


Гранд – елемент показує умовні втрати кредитора в зв'язку з наданням кредиту на умовах більш пільгових, чим ринкові.Гранд елемент визначається по формулі:                                                                                                                                                                                   

                                   Е =  (1 - 
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де:  Вi – фактичні платежі по кредиту в i -м року;

 tкр – повний термін  кредиту;

 ti   -  i -й рік кредитування.


Установлення мінімального розміру гранд-елемента по "змішаних" кредитах, де кредиторами є  приватні фірми і держпідприємства, визначено Міжнародною угодою про основні умови експортних кредитів, що користаються підтримкою держави ("консенсус"). Відповідно до цієї угоди умови "консенсусу" не поширюються на "змішані" кредити, розмір гранд-елемента по який перевищує встановлений мінімальний рівень: 35% для держав 2 категорії і 50% для менш розвитих країн  3 категорії (по "консенсусі").

6. ДОДАТКИ


6.1. Форма контрактної гарантії 

Форма контрактної гарантії на постачання устаткування

У відповідності з термінами й умовами Контракту № __________ підписаного _____________ між ГП "Завод ім. Малишева" (Компанія) і Thales Optronique S.A (Постачальник), Постачальник бере на себе зобов'язання поставити в Сполучені Штати Америки дане устаткування за Контрактом вартістю в ЄВРО _________ (______________ Євро) .

З обліком вищевикладеного, ми ________________ (Банк) за розпорядженням Постачальника, приймаємо на себе безвідкличне зобов'язання здійснити платіж будь-якої суми в межах _________ ЄВРО (_________ ЄВРО), що дорівнює 5% від загальної вартості устаткування, що поставляється за Контрактом, у випадку якщо Постачальник не в змозі виконати свої зобов'язання відповідно до Контракту. 

У випадку невиконання Постачальником своїх зобов'язань стосовно постачання відповідної партії Устаткування, ми ________________ (Банк), за розпорядженням Постачальника, приймаємо на себе безвідкличне зобов'язання повернути Вам отриману суму балансового платежу чи цілком частково пропорційно обсягу невиконаних зобов'язань.

Ми повинні бути сповіщені вами про таке невиконання в письмовому виді, при цьому Постачальнику направляється копія з докладним викладом обґрунтування будь-якої претензії.

Постачальнику повинний бути наданий розумний термін (не перевищуючий 60-ти днів), для того щоб можна було почати всі необхідні міри для виконання своїх зобов'язань.

Якщо, протягом періоду понад 60-ти дні, Постачальник виконує свої зобов'язання, у нас не буде необхідності подавати відповідну претензію. Якщо Постачальник не виконає свої зобов'язання, у цьому випадку сума буде відшкодована протягом 10-ти днів посаді витікання обговореного 60-ти денного терміну. 

Дата вашого листа/телекса, що посилається на Гарантію, буде заключної дати подачі претензія. 

Дійсна Гарантія набирає сили з дня одержання балансового платежу устаткування,  (        ) днів після технічного приймання на території Постачальника.  

Дійсна гарантія втрачає юридичну чинність саме пізніше, через чотириста двадцять п'ять (425) днів після дати технічного приймання, без якого-небудь повідомлення і незважаючи на чи відновлення не відновлення дійсного документа.

Від імені Банку.  

6.2Форма акредитиву

LONXPCB 300849

TEST NR

0952 30CITIUAUKCXXX31891

1652 30PCSCCNBJASDX45158

700 02

: 27:1/1

: 40A:
ТИП АКРЕДИТИВУ

Безвідкличний

: 20
НОМЕР АКРЕДИТИВУ

SDTALC04017

: 31C:
ДАТА ВИПУСКУ

28 червня 2004 року

: 31D:
ДАТА І МІСЦЕ  

21 січня 2005 року в Україні

: 50: 
ЗАЯВНИК (ПОКУПЕЦЬ)


XINWEN MINING GROUP CO., LTD.


XINWEN, XINTAI CITY, TAIAN


SHANDONG PROVINCE, CHINA

: 59:
ДЕРЖАВНЕ  ПІДПРИЄМСТВО 

«ЗАВОД ЇМ. В.А. МАЛИШЕВА»

УЛ. ПЛЕХАНІВСЬКАЯ, 126, ХАРКІВ

61001, УКРАЇНА

ТІЛ: +38-0572-277504

: 32В:
ВАЛЮТА, СУМА


USD2,790,000.00

: 41D:
ДІЙСНИЙ В... … ШЛЯХОМ.... – НАЙМЕНУВАННЯ Й АДРЕСА


ЛЮБОЮ БАНК, ШЛЯХОМ ПЕРЕГОВОРІВ

: 42С:
ДРАФТ ПО 


ПРЕДСТАВЛЕННЮ 75 % ВІД СУМИ ІНВОЙСУ

: 42А:
ТРАСАТ


PCBCCNBJSDX

: 43P:
ЧАСТКОВЕ ВІДВАНТАЖЕННЯ 


ДОПУСКАЄТЬСЯ

: 43Т:
ПЕРЕВАНТАЖЕННЯ


ДОПУСКАЄТЬСЯ

: 44А:
НАВАНТАЖЕННЯ/ВІДПРАВЛЕННЯ/ОДЕРЖАННЯ В/З


ПОРТ ОДЕСА, УКРАЇНА

: 44В:
ТРАНСПОРТУВАННЯ ДО


QINGDAO, CHINA

: 45A:
ОПИС ТОВАРУ ЧИ ПОСЛУГ

1. БУРОШНЕКОВИЙ КОМПЛЕКС БШК-2ДМ ІЗ КОРОНКАМИ ДИАМЕТРУ 825 ММ. КІЛЬКІСТЬ: 2

ЦІНА ЗА ШТ.: USD377678.00 CIF QINGDAO, CHINA

2. БУРОШНЕКОВИЙ КОМПЛЕКС БШК-2ДМ ІЗ КОРОНКАМИ ДІАМЕТРА 725 ММ. КІЛЬКІСТЬ: 4

ЦІНА ЗА ШТ.: USD371626.00 CIF QINGDAO, CHINA

ПЕРІОД ПОСТАЧАННЯ: ЖОВТЕНЬ 2004М.

3. БУРОШНЕКОВИЙ КОМПЛЕКС БШК-2ДМ ІЗ КОРОНКАМИ ДІАМЕТРА 625 ММ. КІЛЬКІСТЬ: 4

ЦІНА ЗА ШТ.: USD369535.00 CIF QINGDAO, CHINA

ПЕРІОД ПОСТАЧАННЯ: ГРУДЕНЬ 2004М.

ЗАГАЛЬНА СУМА: USD3720000.00

УСТАТКУВАННЯ ПОСТАВЛЯЄТЬСЯ ВІДПОВІДНО ДО КОМПЛЕКТУВАЛЬНОЇ І ПАКУВАЛЬНИЙ ВІДОМОСТЯМ УДБШК-2ДМ.00.00.000А ВКУ

НАВАНТАЖУВАЛЬНЕ МАРКІРУВАННЯ: XKWG04-01

QINGDAO PR CHINA

: 46А:
НЕОБХІДНІ ДОКУМЕНТИ

ПІДПИСАНИЙ КОМЕРЦІЙНИЙ ІНВОЙС У 2 ЕКЗЕМПЛЯРАХ И 3 КОПІЇ, ІЗ УКАЗІВКОЮ СУМИ ОПЛАТИ, НОМЕРА АКРЕДИТИВА, НОМЕРА КОНТРАКТУ І НАВАНТАЖУВАЛЬНОГО МАРКІРУВАННЯ

ПОВНИЙ КОМПЛЕКТ ЧИСТИХ КОНОСАМЕНТІВ, ВИПИСАНИХ ДО НАКАЗУ И ІЗ БЛАНКОВИМ ИНДОСАМЕНТОМ, МАРКІРОВАНИМ «ПЕРЕДОПЛАТА ФРАХТУ» ІЗ УКАЗІВКОЮ НОМЕРА КОНТРАКТУ І НАВАНТАЖУВАЛЬНОГО МАРКІРУВАННЯ.

СТРАХОВИЙ ПОЛІС/СЕРТИФІКАТ У 1 ПРИМІРНИКУ І 2 КОПІЇ НА КОРИСТЬ АППЛИКАНТА НА 110 % СУМИ ІНВОЙСУ, ЩО ВКАЗУЄ РЕКЛАМАЦІЇ, ОПЛАЧУВАНІ В ПУНКТІ ПРИЗНАЧЕННЯ У ВАЛЮТІ ДРАФТА, ЩО ПОКРИВАЮТЬ УСІ ВИПАДКИ, ВИПАДОК ВІЙНИ І СТРАЙКИ.

ПІДПИСАНА ПАКУВАЛЬНА ВІДОМІСТЬ У 5 ЕКЗЕМПЛЯРАХ, ІЗ УКАЗІВКОЮ ВАГА БРУТТО І НЕТТО, ГАБАРИТИ І КІЛЬКІСТЬ КОЖНОГО УПАКУВАННЯ.

СЕРТИФІКАТ ЯКОСТІ В 4, ПРИМІРНИКАХ ВИДАНИЙ БЕНЕФІЦІАРОМ.

СЕРТИФІКАТ КІЛЬКОСТІ/ВАГИ В 2 ПРИМІРНИКАХ

ЗАСВІДЧЕНА БЕНЕФІЦІАРОМ.

 КОПІЯ ФАКСУ, ВІДПРАВЛЕНОГО АППЛІКАНТУ З УКАЗІВКОЮ ДЕТАЛЕЙ ВІДВАНТАЖЕННЯ ПРОТЯГОМ 48 ГОДИН ПІСЛЯ ВІДВАНТАЖЕННЯ.

СЕРТИФІКАТ ПОХОДЖЕННЯ В 2 ЕКЗЕМПЛЯРАХ, ВИДАНИЙ ТОРГОВО-ПРОМИСЛОВОЮ ПАЛАТОЮ УКРАЇНИ.

СЕРТИФІКАТ ФУМІГАЦІЇ ДЕРЕВ'ЯНИХ ШУХЛЯД У 4 ЕКЗЕМПЛЯРАХ.

БЕЗВІДКЛИЧНИЙ ГАРАНТІЙНИЙ ЛИСТ НА КОРИСТЬ АППЛИКАНТА АКРЕДИТИВА, ВИДАНОГО БАНКОМ БЕНЕФІЦІАРОМ.

 НА 10 % ВАРТОСТІ ПАРТІЇ ТОВАРУ, ЩО БУДЕ ДІЙСНА ПРОТЯГОМ 18 МІСЯЦІВ З ДАТИ ВИДАЧІ КОНОСАМЕНТА.

: 47А:
ДОДАТКОВІ УМОВИ

ФРАФТ, ВИСТАВЛЕНИЙ ТУТ, ПОВИННИЙ МІСТИТИ НАШЕ ІМ'Я, НОМЕР АКРЕДИТИВА, ДАТУ.

УСІ ДОКУМЕНТИ ПОВИННІ БУТИ ТІЛЬКИ АНГЛІЙСЬКОЮ МОВОЮ, КРІМ ФОРМУЛЯРА.

: 71В:
КОМІСІЇ

УСІ БАНКІВСЬКІ КОМІСІЇ ЗА МЕЖАМИ БАНКУ ЕМІТЕНТА, ВКЛЮЧАЮЧИ КОМІСІЇ, ЩО ВІДШКОДОВУЮТЬ, ЗА РАХУНОК БЕНЕФІЦІАРОМ.

: 48:
ПЕРІОД ПРЕДСТАВЛЕННЯ 

ДОКУМЕНТИ ПОВИННІ БУТИ ПРЕДСТАВЛЕНІ НА УЗГОДЖЕННЯ ПРОТЯГОМ 21 ДНЯ З ДАТИ ВІДВАНТАЖЕННЯ І ПРОТЯГОМ ТЕРМІНУ ДІЇ ЦЬОГО АКРЕДИТИВА.

:49:
ІНСТРУКЦІЯ З ПІДТВЕРДЖЕННЯ


НЕ ПОТРІБНА

:78:
ІНСТРУКЦІЯ З ОПЛАТИ/СХВАЛЕННЮ/НЕГОЦІІРУЮЧОМУ БАНКУ

УСІ ДОКУМЕНТИ ПОВИННІ БУТИ ПЕРЕСЛАНІ КУР'ЄРСЬКОЮ СЛУЖБОЮ  ОДНИМ ПАКЕТОМ У CHINA CONSTRUCTION BANK TAIAN BRANCH, NO. 76 ЗА АДРЕСОЮ SHENG PING STREET , TAIAN SHANDONG, CHINA (ПОШТОВИЙ ІНДЕКС: 271000).

ВАРТІСТЬ КОЖНОГО КРЕСЛЕННЯ, ВІДПОВІДНО ДО ЦЬОГО АКРЕДИТИВА, ПОВИННА БУТИ ІНДОСОВАНА ЗІ ЗВОРОТНОЇ СТОРОНИ ОРИГІНАЛУ АКРЕДИТИВА.

ПІСЛЯ ОДЕРЖАННЯ ДОКУМЕНТІВ, ЗГІДНО З УМОВАМИ ЦЬОГО АКРЕДИТИВА МИ БУДЕМО РОБИТИ ОПЛАТУ ВІДПОВІДНО ДО ВАШИХ ІНСТРУКЦІЙ.

КОМПЕНСАЦІЯ Т/Т ЗАБОРОНЕНА
ЗА НАДАННЯ ДОКУМЕНТІВ З РОЗБІЖНОСТЯМИ МИ СТЯГУЄМО USD50.00 КОМІСІЇ ЗА РОЗБІЖНІСТЬ.

MAC/EAFCE78B

CHK/5147E6EBF615

SAC

6.3  ЗРАЗОК  ВЕКСЕЛЯ

ORIGINAL

BILL OF EXCHANGE

Kharkiv, 11 November 2004





USD 566 517.00

At sight, please pay against this sole Bill of Exchange to the order of  VABANK, Kiev, Ukraine the sum of US Dollars five hundred sixty six thousand  five hundred and seventeen only
Drawee:






Beneficiary:

China Construction Bank


State Enterprise Malyshev Plant

Shandong, China




126, Plekhanivska str., Kharkiv,

(BIC: PCBCCNBJSDX)


61001, Ukraine

                                                                         (signature of Beneficiary)

Drawn under the Letter of Credit  no. SDTALC04017  dd 30.06.2004

of China Construction Bank, Shandong, China
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Рис. 1. Схема розрахунку за інкасо
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Рис. 2. Схема розрахунку акредитивом
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